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“互联网+农业”成就小伙儿创业梦

□本报记者 吴艳敏
实 习 生 姚晓晓

有人说互联网是一种
技术，也有人说互联网是
一种通讯手段，还有人说
互联网是一个社会的基础
设 施 。 可 是 对 于 “80
后”小伙谢峥齐来说，互
联网是一种渠道，更是一
扇通往现代农业的窗口。
28岁的他将互联网和传
统农业相结合，实现了自
己的梦想。2 月 24 日下
午，记者采访了谢峥齐。

谢峥齐的好人缘在公司是出了名的，在
公司创建之初，朋友的帮助让他如虎添翼。

“当时我正在武汉工作，峥齐打电话说了他
的创业想法后，我毫不犹豫地辞掉武汉的工
作回来和他一起干。我们是大学同学，我对
他的人品和能力非常了解，大家伙儿都相信
他，这也是他的人格魅力吧。”合伙人张腾
飞对记者说。

“当时我提出创业想法的时候，父母是
很不支持的，在他们的传统观念里，想让我
毕业后找份安稳的工作，可他们看见我那么
执着，也非常感动。既然做了，就努力做
好。人的一生，能够按照自己的梦想去发展
自我，是一件很不容易的事。”谢峥齐说。

而在谢峥齐等年轻创业者看来，年轻人
在这波电商创业大潮中应有所作为：于个
人，是“分一杯羹”；于家乡，是“尽一份
力”。而现在谢峥齐的公司——“村村通·
鸵鸟网”已经是国内领先的农业生产交易平
台，公司也在朝着更好的方向发展。

临走时，谢峥齐笑呵呵地说：“如果不
是朋友们的支持，我也不会走到现在，正是
因为有了他们的支持，相信我可以走得更
远。”

记者来到召陵区电子商务园区时，谢峥
齐正在和员工们看今天刚运回来的肥料。性
格开朗，谈吐大方，憨厚老实，这是他给记
者的第一印象。

1988年出生的谢峥齐出身于农村，但家
里却有浓厚知识氛围。2010年，他考入了河
南农业大学。

那年夏天，刚收到大学录取通知书的谢
峥齐，目睹了因为购买了假化肥而导致庄稼
几乎绝收，无奈的乡亲们只能相对而泣的境
况。“卖粮时，小贩们拼命压低价格，农民辛
苦了一季，最后却卖不了几个钱。因此，年
轻人纷纷选择外出务工。村子里只剩下老人
和孩子，无力种地，造成土地大面积撂荒。
看到这些，我就想着能不能为农民做点什
么，让土地成为农民财富的来源，让农民通
过土地走上致富的道路。”谢峥齐告诉记者。

致力农业、服务农民。这颗梦想的种子
在他心中生根发芽。也是在2010年，通过多
方实地调查后，谢峥齐经过和家人商量，把
家里的全部资金拿出来，联合了几位种地大
户，成立了“土生金合作社”。进入大学后，
谢峥齐虚心向学校的教授请教在种地过程中
出现的各种问题，“在学校时，我基本上把所
有教授的门都敲了一遍，向他们请教有关农
业的问题，基本所有的教授都认识了我。”谢
峥齐对记者说。

这样不断地虚心请教，他推开了梦想的
第一扇窗。谢峥齐大一时，河南农业大学詹
克慧教授免费赠送给他500斤优质小麦种子，

“当年小麦的收成非常好，获得了村民们的一
致好评。”也正因为这样，谢峥齐更坚定了要
用自己的知识服务于农民的信念。

用知识用知识服务服务农民农民

鉴于对农业敏锐的眼光，谢峥齐发现传
统的农业已经无法跟上时代的步伐。谢峥齐
是一个敢于行动的人，大学的假期，他每天
都穿梭于各个乡镇，了解各个区域农业的发
展状况。他通过土地托管、半托管等模式经
营农业，统一配备农资，使农作物的产量一
次次打破当地亩产记录。

此时谢峥齐在农业方面已经小有成就，
可他并没有满足现状。大学毕业后，他发现
在互联网方面农业区域有很多的空白，就选
择了回家创业。“当时，我就想能不能转变思
维，改变传统的农业模式，把农业和互联网

结合起来，用新兴产业带动传统产业。”
2014 年 11 月，漯河市鸵鸟网电子商务

有限公司成立了。“一家由年轻小伙儿成立
的小公司能拿下项目吗？”公司成立之初，
周围一片质疑声。“打铁还需自身硬。我一
边练技术，一边跑项目，推动公司运转。”
谢峥齐说。起初，他们曾遇到不少困难，但
他们从未动摇过创业的信念。功夫不负有心
人。他们终于跑到了第一单项目，赚取到公
司的“第一桶金”。虽然只有区区几万元的
收入，但为他们增添了实现更大梦想的信
心。

现在，谢峥齐创办的“村村通·鸵鸟
网”，线上线下相结合，以“专业、专注、专
心”的理念，全身心服务于“三农”。提供各
类种子、农药、肥料、农副产品等农资商品
贸易，提供农资代购等在线服务，让农民也
体验到网购的方便。一年四季，公司都会派
出专业人员，到“村村通”的各个乡镇进行
农业知识宣讲，让农民对农业技术更加了
解。另外，公司在每个站点都设有扶贫项
目，凡是与公司合作的站点的贫困村民，公
司会为他们免费供应一些种子等农资产品，
以减轻农民负担。

创办网站创办网站 网上卖农资网上卖农资

鲜花和掌声背后也伴随着风雨，谢峥齐
的成功并不是一次意外。公司成立之初，谢
峥齐也面临着许多的困难，公司成立、添完
办公用品后，他手里的周转资金已经所剩无
几。

“有想法就要一步一个脚印，努力前
进，不断拓展农业商务领域的各项业务。”
谢峥齐说。

“当时我和公司的合伙人及业务员都是
每天骑着摩托车下乡跑业务。我们每天早上
五六点就起床下乡了，风雨无阻。有时忙着
发货，一天也吃不上两顿饭，当时的辛苦是
用无法用言语表达的。可是，因为怀揣着梦
想，我们没有放弃。我一直都坚信，想干成
一件事就得坚持下来。”谢峥齐对记者说。

通过这一平台，他们不断探索，积累创
业经验，公司也逐步走向规范化、市场化。
为促进企业健康发展，增强企业的凝聚力和
战斗力，公司进行了一系列改革，实行了人
员薪酬、岗位晋级及股权激励等多项改革。

“让每个人都发挥出最大的作用，大家才会
将公司当成自己的家。”谢峥齐说。

在2015年漯河农业博览会中，谢峥齐以
“互联网＋农业”为主，重点推广农村电子
商务。在博览会第一天，现场有164家农业
公司有意向与他的公司合作。谢峥齐认为，
农产品可以通过网络、物流发展，而农业知
识可以到城乡现场进行讲解。现在，谢峥齐
的公司涵盖了农村电子商务的更多方面，包
括工业消费品下乡、农业生产资料供应等。

随着社会的不断进步发展，农村私家车
辆越来越多，为了方便“村村通”所有站点
村民审车的便利，“村村通”与漯河车安顺
机动车检验中心战略合作，给“村村通”站
点所有村民审车提供优质的服务，为村民的
车辆安全保驾护航。

谢峥齐的成功不仅来源于他的坚持，更
来源于他的责任感。他的公司在漯河、周口
等地建服务站点 194 个，拥有员工近 300
人，可他从来不敢骄傲和懈怠。“如果我松
懈了，我们公司的这些站点怎么办？该怎样
给客户和信赖我们的农民交代？我不能失信
于人。”谢峥齐坚定地说。

想干成一件事就要坚持

朋友的支持让他走得更远朋友的支持让他走得更远

谢峥齐和同事在仓库看肥料谢峥齐和同事在仓库看肥料。。
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谢峥齐工作之余继续学习新知识谢峥齐工作之余继续学习新知识。。

谢峥齐与客户签订合同谢峥齐与客户签订合同。。
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