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4月 24日下午，为期三天的漯河日报社
春季车展圆满落下帷幕，现场靓车红毯秀、
文艺演出、新车发布等活动精彩纷呈，不仅
让市民大呼过瘾，更让车商满载而归。记者
从组委会获悉，本次车展共销售新车近 300
辆，场面十分火爆。

人潮涌动 气氛火爆

本届车展汇集20余家主流车商，百余款
车型，吸引了众多市民入场，满足了广大市
民的赏车、购车需求。同时车展期间舒适的
出行天气、最全的汽车品牌、最给力的优惠
政策，为爱车的朋友带来了顶级汽车盛宴。

当天上午开幕式前，休育场广场早已人
潮涌动。记者在车展现场看到，不少市民携
三五好友结伴看车，也有一家三口前来看车
的。“买车是大事，我们当然要全家出动，
一同体验新车。”4月22日上午9时，张先生
就带着一大家子赶来车展现场看车。将于下
月初结婚的王女士告诉记者，自己在车展之
前就对比了很多种品牌、车型，也询问了身
边好友，最终确定购买科鲁兹。她坦言：

“车展上优惠力度大，即使距离婚期很近，
但我们还是决定在车展上提车。”

据了解，每年3、4月份都是新车集中上
市的高峰期，这使得一些老款车不得不降价
来应对，此时是购买新车型和抄底老车型的
好时候。同时，各汽车品牌产能开始全面释

放，这使得3、4月份时各品牌的现车供应都
很充足，不会有提车难的问题。而且，春季
车展上同一级别不同品牌、同一品牌不同车
商之间竞争激烈，车价往往会比在汽车4S店
拥有更大幅度。这些优势吸引了不少爱车人
士前来逛展。

此外，报社车展不仅是市民选车、购车
的好地方，更是拍客狂欢的圣地。“我们特
意来拍上市的新车和美女模特。”50多岁的
陈先生和老伴都是资深摄影迷，4月 22日一
大早，老两口就背上照相机来到车展现场准
备拍摄香车靓模。

合资品牌领跑销量

漯河日报社举办的车展素以参展品牌众
多、规模及阵营庞大享誉业内。本次车展
上，各大经销商的大幅让利，让跃跃欲试的
消费者卷起一阵购车“飓风”。

三天车展，现场始终人气爆棚.根据车展
销售统计表，截至 4月 24日下午车展闭幕，
不少经销商的销售数量都在两位数以上。合
资品牌一马当先，领跑销售榜，其中福特汽
车销售 33台，东风标致销售 10台，北京现
代销售 10台。自主品牌也“紧追不舍”，宝
骏汽车销售 15台，传祺销售了 10台，其他
品牌也都取得了不俗的销量，豪车品牌宝马
也在3天展会上劲销十余辆。

“这反映百姓生活水平普遍提高了，自主
品牌性价比更高一些，通常成为买第一辆车
的家庭的首选，而还想提档升级一下的市民
多会选择价格更高、性能更好的一些品
牌。针对这两类需求，车商们不仅推出了相
应的车型，又拿出比平时大得多的优惠，所以
人们就各取所需了。”车展组委会负责人说。

三天劲销近300台 春季车展圆满落幕

自长安CX70于北京车展
正式上市以来，长安CX70已
经成为行业内外媒体关注的
焦点。为了满足更多媒体的
需求以及广大消费者的好奇
心，4月22日，长安CX70漯
河亿通长安商用4S店举行了
媒体抢先拍活动。
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