
许多人还记得在20世纪80年代，照相机
还是个奢侈品，个人很少购买相机。到了 20
世纪 90 年代末，随着数码相机的出现，立即
在摄影器材市场上掀起了轩然大波，从而形成
一道分水岭：传统照相器材和数码照相器材同
时出现在商场和专营店。

与王永红只有一路之隔的王冬升也是市区
经营摄影器材以及经营彩扩店的“元老”。
1986年，王冬升看到了摄影这一行的商机，果
断在市区建设路东段开了一家摄影器材商店，
后来又购置了彩扩机。

20多年前，市区彩扩店冲洗一张5寸照片
的价格大致是国产相纸 0.45 元，进口相纸 0.5
元，雇一名店员的工资在 200 元到 300 元之
间。现在冲洗一张 5 寸照片价格还在 0.5 元，

店员的工资却至少要 2000 元至 3000 元。这充
分反映了照片冲洗业的无奈之举，也反映出彩
扩这一行的生存不易。

“当时一个小时能冲洗照片大概2000张，
每天最少能冲洗两万张。”王冬升说，传统胶
片冲洗的业务量是现在数码冲扩没法比拟的。

随着社会的发展和科技的进步，照相器材
经历了从胶卷相机到数码相机，再到可以拍照
的手机这样一个过程。“如今的手机像素也很
高，可以当作相机使用。”王冬升说。相机的
功能渐渐被手机代替这是一个趋势。如今，拿
相机的除了摄影爱好者，剩下的就是公司、单
位搞宣传的工作人员，普通家庭很少有人拿着
相机在街头拍照。

在数码科技的冲击下，王冬升在 20 世纪

初，及时上了一台几十万元的数码冲扩设备。
好景不长，数年后，业务量急剧下滑，他最终
以2200元的价格把数码彩扩设备当废铁卖了。

“这个行业最终要走专业化的路子和服务
的路子。”王冬升说。这个转型其实是很难
的，这要有很大的勇气。2000年之前，商场都
有卖相机的专业柜台，如今踪影难寻。以前将
商品摆在货架上供人们来挑选。你不要，有人
要，因为市场很大。现在不同了，上淘宝、京
东一搜，价格、功能一应俱全。付款后，就会
送到家门口。与之相比，实体店有成本高等劣
势。比如，在价格方面，都是很透明的。“在
外地，一些之前销售摄影器材的商家，现在有
的改行卖老年用品，有卖服装的，甚至还有一
位学了手艺卖卤肉的。”王冬生笑着说。

冲洗照片 20年来没涨价
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胶卷时代落幕 冲印行业渐冷
相机、手机、平

板电脑……随着数码
技术的普及，能拍照
的工具越来越多。不
过，与此相反的是，
冲洗店的数量却越来
越少，冲洗纸质照片
的人也越来越少。有
人说，数码冲扩业在
互联网的冲击下必
然会遭淘汰。也有人
说，淘汰的是陈旧理
念，留下的是多彩的
服务。那么，我市摄
影冲印市场现状如
何？近日，记者对此
进行了调查。

■延伸阅读

关注我市文化市场发展现状系列报道 一之
近年来，随着人们生活水平的提高，市民对文化生活的需求越来越迫切。摄影冲印、书画文玩、网络服务、文化商演、图

书阅览、文化娱乐等如雨后春笋般出现在市民身边。那么，我市文化市场的发展状况如何？有哪些问题亟须引起重视？未来发
展前景如何？从今日起，本报推出“我市文化市场发展现状”系列报道，记者将一一为您探寻答案。
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市民张先生是一位摄影发烧友，“十一”
假期，他带着家人到九寨沟旅游。回到家，他
整理了一下手机里存储的照片，准备挑选几张
冲洗成纸质相片留作纪念。但是他发现，市区
有不少影楼，大多不能冲印照片。

随后，记者也走访了市区一些影楼发现，
确实如张先生所遇到的情况。不过，还有个别
彩扩店还在提供这项服务。

11 月 4 日下午，记者将存有照片的 SD 卡
拿到了市人民公园附近一家彩扩店，准备冲洗
几张纸质照片。走进数码彩扩店，只见店内几
乎没有顾客。几台电脑旁坐着两三位技术人
员，用QQ与顾客交流，并根据顾客的要求修

改图片。
工作人员将记者SD卡中的照片移存到电

脑里，并约定了取照片的时间。“现在直接来
店内冲洗照片的人少了，都是通过互联网传照
片。”工作人员说。如今，冲洗纸质照片的人
大致分为几个群体：老年人，他们还是保留欣
赏纸质照片的习惯；翻新老照片的人群，通过
技术处理让老照片重新焕发光彩；照了婚纱照
的小两口，因为纸质照片的规格、色彩等原
因，他们需要留存纸质照片；还有就是给孩子
照相的父母，为了记录孩子的生活轨迹，拍摄
一些艺术照，将纸质照片装订成册来欣赏。

数码冲洗店负责人王永红告诉记者，这家

彩扩店已经经营了20多年。为适应数码科技的
兴起，自2005年起，又斥资100多万元引进了
一套数码冲洗设备。

王永红告诉记者，与传统彩扩冲印设备相
比，传统冲扩多一道工序，那就是先要将胶卷
冲洗出来。而在冲印环境上，两者基本相同。

店里上了数码彩扩后，胶卷彩扩的营业额
并没有下降多少，但是仅仅过了一两年，业务
量急剧下降，甚至到了赔本营业的地步，只好
忍痛淘汰了传统冲洗胶片的彩扩设备。

据了解，当时市区彩扩业最红火时，仅冲
洗店就不下20家。如今，市区只剩两三家冲洗
店拥有数码冲洗设备。

胶卷隐退 彩扩店骤减

“当时真的没有想到传统摄影领域会被侵
占这么快。”王永红说。15年前，他们不但有
冲扩业务，而且还销售胶卷。如今，胶卷早
已被撤下柜台。不过，如果有拿底片来洗照
片的顾客，他们也接待，但是这种业务如今很
少了。

随着相机和手机的普及，全民成了摄影
师。按说照片的冲洗量是很大的，事实并非如
此。“如今的业务少多了，还没有冲洗胶卷时
的一半。”王永红对记者说，她分析认为有两
个因素导致了这种情况的发生。首先，虽然买

相机的人多，但很多人并不到彩扩店来冲洗照
片，而是存储到电脑里面欣赏。手机可以照相
也可以保存，欣赏。而且还可以通过QQ、微
信等互联网传播手段让更多人留存。

打印机的普及也对数码彩扩产生了不小的
冲击。之前，用胶卷拍照，都要拿到彩扩店来
冲洗，否则摄影者看不到照片效果。如今，很
多单位和家庭都有了彩色打印机，如果要求不
太苛刻，就用打印机打印照片，尤其是一些急
用的证件照。“但是，有些打印机打印出来的
照片保存时间短，这是一个弊端。”王永红

说。打印机的普及，让单位和家庭不来彩扩店
就能打印纸质照片。

除了有以上两个原因，互联网的数字化传
输，也对传统的冲印店产生了不小的冲击。网
上冲印相比传统冲印店具有更多优势：首先，
它没有营业时间限制，能随时在网上下单冲
印；其次，可以送货上门，为消费者节省时
间。另外，价格上也有一定优势。

当记者问她，彩扩业如此低迷，为啥还要
坚持时，“自己喜欢，市场还有一定的需求。”
王永红说。

拍照的多了 冲洗照片的少了

数码彩扩冲洗业受到了冲击是毋庸
置疑的。互联网和大数据时代的到来，
颠覆了传统行业的商业模式，这一趋势
日渐明显，但是这个行业还会生存下
去，因为有一定的市场。

面对这种惨淡的行情，不少冲洗行
业的商家都开始转变经营思路，寻求生
存之道。随着摄影市场的细化，拍婚纱
照和儿童照的影楼优势越来越明显。不
少冲洗店也抓住商机，开始做后期加
工，专供婚纱摄影和儿童摄影市场。

11月5日，记者来到召陵区召陵镇一
家婚纱摄影店看到，里面摆设的有各种
样式的婚纱，但是记者并没有看到专业
摄影棚。工作人员告诉记者，该店提供
室内室外拍摄，他们与市区一些大型的
婚纱摄影机构有联系。有专业的化妆、
拍摄队伍。拍摄出来的效果不比市区的
差。农村有资源，城市有技术。乡下、
城市联手，共同发展的态势正在形成。

记者了解到，如今，南阳、焦作等
地已经有走综合服务路子的器材销售团
队。他们已经不再单单销售摄影器材，
而是提供一系列高品质服务。比如，邀
请专家为摄影爱好者授课，组织会员集
体外拍，开办摄影沙龙等服务。器材销
售在总的经营收入里只占很小一部分。
不过有业内人士认为，漯河的数码彩
扩、器材销售的人们，如果要迈出这一
步需要很大的勇气，毕竟需要投资，况
且盈利周期长。

胶卷、傻瓜相机、胶卷彩扩店……
已经成为那个年代的回忆。数码相机的
立拍立现，获取图像方便快捷；影像存
储介质可重复使用，降低了拍摄成本；
拍摄的可控性强，有利于摄影技术的提
升等优势，降低了摄影的门槛。这些因
素最终冲垮了传统胶片的产业链条。

对于冲印业的未来发展，有人认为
是夕阳产业，终究会被淘汰。但是也有
人认为，只要有需求，就会有市场，照
片冲洗行业就不会消失。重要的是经营
者如何适应形势，丰富新的内容。好的
创意，新的理念一定会让这个所谓的夕
阳产业冲新焕发新的活力。

老行业焕发新生机

柯达 2012年1月19日，美国伊士曼
柯达公司宣布在纽约州申请破产保护。

最新消息显示，柯达将重点发展商
业、包装和功能性印刷解决方案和企业
服务，同时也相应启动了其市场领先的
个性化影像及文档影像业务的销售流程。

富士 富士早就开始了多元化经营，
如今“富士胶片”集团涉足数码相机、
网上冲印、摄像产品、医疗产品、印刷
产品、光电产品、化妆品多个领域。

乐凯 2012 年 9 月 5 日发布公告，停
止胶卷的生产，将转型光学材料制造。

柯尼卡 2006年1月19日，柯尼卡美
能达正式宣布退出照相机及影像事业，
不过柯尼卡美能达以幕后的身份为索尼
生产机身及研发镜头。

胶卷及相纸于 2007 年 3 月 31 日停
产，影像事业部亦在同年 9 月 30 日结
束。至于复印机、传真机、激光打印机
等商业器材及光学仪器则不受影响。

昔日行业巨头今安在

在数码摄影时代，传统胶片摄影依然是一些摄影爱好者的挚爱。
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