
有这样一位年轻人，他
将在大城市的事业交给朋
友帮忙打理，独自回到老家
漯河创业做起了红酒生意。
他就是31岁的薛闯。说起他
的创业经历，可以说是历尽
艰辛，但他凭着这份不安分
与天生的专注，踩着荆棘丛
生的道路，一步一个脚印走
到今天，走出了一条精彩纷
呈的创业之路。近日，记者
对薛闯进行了采访。
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“80后”小伙返乡创业酒里“淘金”

薛闯：用心做事才能把事情做好
□文/图 本报记者 潘丽亚 吴艳敏

当记者问道：“你们的红酒都是从哪里来
的呢？”薛闯笑着说道：“这些酒都是专门从
国外买回来的，我的经营理念是，追溯源
头，精挑细选，让消费者以最低的价格消费
全世界各国优质进口红酒。”

“每一瓶酒我都会亲自挑选，质量不好
绝不会卖给顾客。”薛闯说，只有这样，才能
赢得更多的顾客，让顾客们能够放心消费，
明白消费。

在低价出货的同时，薛闯也同酒店和零售
商打好关系，建立长久的合作。在这个渠道为
王的时代，红酒对渠道的依赖更是紧密。

薛闯还根据这几年累积的经验，制定出
一套测试题，在卖酒之前，弄清顾客的生活
习惯，口味偏好，为顾客挑选适合的红酒
酒。凭着良好口碑，如今薛闯的公司也正在
逐渐走上正轨。

“任何一件事，都需要爱与专注，你不
爱它，不用心去钻研是不会成功的。”薛闯
说，喝红酒不仅可以使人放松，还能愉悦心
情。对于他来说，每天晚上回家小酌一杯，
慢慢欣赏杯中留下的酒泪，细细揣摩口中的
美味，实在是一件人生快事。

如今，薛闯也在计划着如何做大自己的
红酒生意，并制定了目标：在品牌初步确立
后，有了渠道优势再去整合资源，最终打造
一个大型的进口红酒销售及服务平台。

“我对未来充满信心，而且我也会一直
努力下去，正如我一直所坚信的，用心做事
才能把事情做好，这样一定也会有所收获。”
薛闯说。

吃百家饭长大

记者见到薛闯时，他正在向身边的客户介
绍品酒方法，一招一式、一言一行尽显行家本
色。玻璃杯内荡漾着嫣红的红酒，他手持酒
杯，慢慢把那红色的诱惑荡漾开来。“让里面
的酒逆时针旋转，这样酒的香气才会出来。”
薛闯介绍着。

说起自己的经历，31 岁的薛闯微微一笑
说道：“我是吃百家饭长大的孩子。”

薛闯家住源汇区干河陈乡毛寨村，从小生
活在单亲家庭，而父亲又是双目失明，作为独
生子的他吃着百家饭长大。“父亲很多时候都
没有办法做饭，即使做了也是半生不熟、少盐
缺油，邻居们也都知道我家的情况，都会热心
地给我们送些饭菜，到现在我也忘不了那段艰
辛的生活，也正是因为这个原因，我很小就想
自己出去闯荡一番，希望为父亲提供一个好的
生活环境。”薛闯说。

2005 年不甘心平淡的生活，20 岁的薛闯
独自一人去了广州。开始的时候薛闯找了一份
保安的工作，一个月850块钱。“后来一次偶
然的机会，我认识了一位河南商丘老乡，他在
广州做旅游行业，邀请我去他那里工作。我就
辞掉了保安工作。”薛闯说，跟着老乡干了一
年多，积攒了人脉和丰富的工作经历，这时有
了自己当老板的想法。

说干就干的薛闯，从 2007 年开始创业，
到2009年在广州开了四家属于自己的商旅公
司，做旅游、代购机票、火车票等，每月有着
不菲的收入。

一步步爱上红酒

“在广州的几年时间里，有些比较要
好的朋友经常从国外给自己带回来不同的
红酒，初次品尝时，有些无法理解为什么
会有那么多人对口感奇怪的红酒一掷千
金。”薛闯告诉记者，但是渐渐地他感觉
品尝红酒是一件很有品位的事。之后在平
时点餐时，自己偶尔也开始点上一瓶。

“有一次我发觉红酒比啤酒更加让人容易
沉醉其中。于是，我就逐渐喜欢上了红
酒。”

爱上红酒的薛闯随后便开始到一些培训

机构学习，还查阅了不少关于红酒方面的书
籍。买来不同的红酒体验，这个过程中薛闯
结识了不少喜爱红酒的朋友。

薛闯说：“慢慢地自己也能够准确地辨
别出各种红酒的不同和特色，在选酒这一
方面也开始变得得心应手起来。”

不久之后，红酒俨然成为薛闯和友人
之间良好关系的润滑剂，同时也是每次聚
会的必备之物。就连在工作时，他也偶尔
会想着回到家，窝在沙发上小酌一杯最爱
的红酒的幸福场景。

回到家乡创业

“在一次回漯河时，一位朋友说在漯
河做红酒生意不错。在这之前，我也想到
了在漯河做红酒生意，因为不了解行情，
一直搁置了下来。当这位朋友提出来时，
我便兴趣大发。”薛闯说。

2015年6月，薛闯回到漯河，和朋友筹
备资金、找场地，做红酒生意。当时薛闯
在召陵区找了一个闲置的厂房，并装修成
了一个酒庄，可是由于朋友的资金迟迟不
到位，2015年11月，实在支撑不下去的薛
闯关闭了酒庄，又回到了广州。

“回到广州后，我很不甘心，感觉不能就

这么放弃，便将在广州的生意交给朋友帮忙
打理，独自回到漯河，重新开始。”薛闯说。

2016 年过完春节，薛闯回到漯河，在
市区租了间店面，开了一家卖红酒的公
司，之后便开始联系业务。

“刚开始非常的困难，还要调查漯河市
场。在调查中，我发现漯河越来越多的市
民开始喜欢喝红酒，但因为不了解，很多
人喝酒时只买贵的，所以我觉得更多的人
需要的是服务。”薛闯说，所以在平时，自
己也会组织一些小规模的品酒会和推荐
会，从而赢得顾客的口碑。

对未来充满信心

薛闯在为一家企业做红酒品鉴。

薛闯和美国客人一起在红酒品鉴会上。
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