
□见习记者 刘亚杰

前几年的家电市场受到电商的
冲击，曾一度出现低迷的状态，今
时今日的家电卖场不再一味排斥电
商，各大家电卖场开始打造线上平
台。

以国美和苏宁为代表，以线下
实体店为依托，打通线上销售渠
道，真正的做到线上线下相融合，
同时适时推出一系列的优惠活动，
成功逆袭。

活动升级 成绩喜人

传统商业旺季“金九银十”已
不再能满足众多消费者的消费需
求，“五一”、“十一”等重要节点
的营销还在继续。但是今年，你看
到更多的是以“内购会”、“品牌
节”、“超级福利日”等为噱头的促
销活动，而且几乎每个月都会有一
场大型的优惠活动。对于促销活
动，不再单一，而是不断升级，不
断推陈出新，制造舆论话题。

“3 · 15”期间，漯河国美电器
联合美的和格力等空调品牌推出

“漯河万人空巷抢空调”活动，三
天销售 2000 万元，空调出货 5000
多套，同比提升 20%；4月 15日的
国美内购会，单日销售2800万，创
造上半年单日峰值，“12 · 10”单
日销售 4000 万元，出货 15000 余
件，同比提升 5%。记者从漯河国
美了解到，目前国美全年销量已经
超额完成集团制定的任务，目前努
力冲刺5.5亿元。

苏宁在今年也举办了多场大活
动，“4 · 14”专场团购，“7 · 17”
年中庆 、“9 · 9亲友福利会”以及
近期的“12 · 9 政企团购惠”等，
几乎每个月都有一场大型活动，销
售业绩也是一路飙升。

不断提升的数据背后，是不断
创新与适应客户发展需求的重要体
现。除了精彩纷呈的活动和优惠的
价格，优质的服务和客户体验也是
今年家电卖场不断升级改造的重要
方面。

用户体验升级

网购的方便、快捷受到很多消
费者的热捧，但是货品的质量无法

保障。线下实体店不断升级用户体
验，从配送和与客户互动上下足功
夫，从而吸引更多客户走出家门，
走进实体店。

国美依靠强大的物流系统，可
以做到一日三达，早中晚，上午
购，下午达；同时依靠众多门店，
更方便百姓出行选购；新场景，强
链接，国美漯河新天地店重新改造
升级，增强了商品演示与顾客互
动，加强顾客体验。

除了国美，2016年是五星电器
进驻漯河10年，五星电器于9月中
旬做了卖场第 7次改造升级，升级
为蓝色旗舰店，秉承着“先服务，
后销售”的服务理念，五星电器销
售业绩同比增长，开业当天销售突
破150万元。

除此之外，今年我市的各大家
电品牌，依靠大事件营销，以“出
厂价”、“厂家直供”等活动形式，
以本地门店为依托，相互联合，
整体营销也取得了不错的效果。
以今年漯河秋季家博会上的“海
尔全球品牌节”为例，仅仅当天四
个小时，漯河地区销售额就达到
260多万元。
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12 月 10 日，由漯河日报社联
合漯河国美电器，在岁末推出的

“家电超级福利日”活动火爆开
启。活动从当天上午 9：00正式开
启，漯河国美四大门店同时开始。
本次的“超级福利日”，漯河日报
社针对我市医疗和教育系统职工，
专属定制尊贵入场券。

活动当天上午 9：00记者来到
国美电器交通路店，虽然是刚刚开
始营业，但是这里已经人潮涌动，

订单不断，国美电器入口处更是排
满了人等待入场。走进店内，记者
看到在各个品牌专柜都挤满了人，
国美的工作人员在紧张有序的为客
户讲解、下单。

整个卖场布置井然有序，有很
多细节的布置让客户感觉很贴心。
比如，身着“套购来找我”工作服
的工作人员在卖场各个角落穿梭。
现场还有很多特价产品也都贴上了
萌萌的标签，一台微波炉标价 499
元，在价签的旁边还有一个可爱的
标签上面写着“我是一台会烧烤的

微波炉，简单不矫情”。
对于客户来说，最实在的无非

是买到满意的产品。来自邓乡镇一
中的张老师告诉记者：“20块钱一
张认筹劵，还能领一壶5L的油，很
不错啊！之前看好的豆浆机 800多
的，这次活动 500 多就买到手了，
很划算。这样的活动很不错，不用
搞价也不用找熟人，还能享受很好
的售后服务。”

另外来自医疗系统的翟女士，
在本次“家电超级福利日”活动中
一次购买了一万多元的产品。她告
诉记者：“正好趁着这次机会，为
新装修好的家配置一些小家电。而
且这次活动的优惠力度确实大，现
场看到的这个海尔洗衣机 3999元，
我刚刚用手机网上看到的最低价是
4888元，多举办几场这样的闭店团
购会就好了。”

关于此次“家电超级福利日”，
漯河国美赖经理告诉记者：“这次活
动整体是非常不错的，这一天的总
销量达4000万，漯河国美的数据还
没有出来，但是预计会有1100万到
1200万。国美会继续为广大市民做
好服务，把更优惠的价格和优质的
服务呈现给广大消费者。”

漯河国美“家电超级福利日”活动圆满结束

大部分的家长在装修儿童空
间时都会特别注意墙漆的涂刷问
题，具有多选择性的色彩和较易
涂刷的墙面漆越来越受到人们的
喜爱，安全可靠的水性漆更适合
涂刷儿童空间。

选择环保的家具和涂料

注 意 选 择 环 保 的 家 具 和 涂
料，少用易造成室内环境污染的
材料和家具，少用贴面工艺及油
漆工艺.主动要求查看相关的质量
检测报告书，确保自己购买的家
具是健康环保、符合国家标准质
量的。

选择柔软防滑的地垫

无论选择哪一种材料都要具
备好的防滑性能，如铺地砖一定
要选择边缘倒弧形的。铺设要平
整，防止摔倒时被不平 的 砖 沿
割 伤 ， 同 时 注 意 在 潮 湿 区域增

加防滑地垫。

避免有毒植物

有些植物尽 管 具 有 观 赏 价
值，但大部分并不了解他们的
植物粘液可能对孩童会造成伤
害。有儿童的空间尽量不要摆
放像滴水观音、夹竹桃、水仙
等有毒的植物，避免孩子触摸
或者放入口中。

避免在墙面粘贴自重
大的物品

如大型镜面、石材装饰等，
防止掉落倒塌，将孩子弄伤。摆
放时尽量不放屏风、玻璃隔断、
高大的装饰品，以免孩子在跑动
嬉闹时撞上。插座应加上保护
盖，门边应安上活动门档，避免
儿童关门时将手夹住，高层窗户
外安装防护栏杆。

晚综

儿童空间刷墙小贴士
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客厅装修中，地面装饰是个重
点，近年来，许多业主选用了地板
砖来作为地面装饰。但现在市场上
的地板砖样式繁多，让人看得眼花
缭乱，下面记者简单为大家介绍一
些客厅地板砖选择技巧。

1.从包装箱中任意取出一片，
看表面是否平整、完好，釉面应均
匀、光亮，无斑点、缺釉、磕碰现
象，四周边缘规整。釉面不光亮、
发涩或有气泡都属质量问题。

2.再取出一片砖，两片对齐，
中间缝隙越小越好。如果是图案
砖，必须用四片才能拼凑出一个完
整图案来，还应看好砖的图案是否
衔接、清晰。然后将一箱砖全部取
出，平摆在一个大平面上，从稍远

地方看整个效果，不论白色、其他
色或图案，应色泽一致，如有个别
砖或深或浅，就会很难看，影响整
个装饰效果。

3.把这些砖一块挨一块竖起
来，比较砖的尺寸是否一致，小砖
偏差允许在正负 1毫米，大砖允许
在正负2毫米。

4.拿一片砖去敲另一片，或用
其他硬物去敲一下砖，如果砖的声
音清脆、响亮，说明砖的质量好、
烧得熟；如果声音异常，说明砖内
有重皮或裂纹现象。重皮是指砖成
形时，料里空气未排出，造成料与
料之间结合不好、内裂，从表面上
看不出来，只有听声音才能鉴别。

晚综

客厅地板砖选择技巧

国美交通路店国美交通路店““超级福利日超级福利日””活动现场活动现场。。


