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“90后”大学生毕业后选择自主创业

葛文豪：冰激凌里有大世界

□文/图 本报记者 陶小敏
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在市区新天地步行街，
有一个 5 平方米左右的小
店，这里经常聚集着大大小
小的食客。人多时，还会排
起长队。这个小店的店主是
“90后”的葛文豪，他的小
店为大家提供一种小吃名为
“鸡蛋仔”冰激凌。在这个
小吃生意里，有着葛文豪的
学习、成长及梦想。

炎热的夏天吃上一个冰激凌，凉爽解暑
自不必说，冰激凌特有的香甜可口也让不少
人喜爱。其他季节，冰激凌似乎并没有那么
受欢迎，但如果凉的冰激凌配上用鸡蛋、奶
油等原材料做成的甜饼，又会是什么口味呢？

在市区新天地步行街，有一个出售“鸡
蛋仔”冰激凌的小店，经常聚集众多年轻食
客。12月11日，记者到这里采访时，发现这
里除了供应有颇具特色的冷冰激凌，也有适
合冬天的奶油鸡蛋仔等甜品。

葛文豪出生于 1993 年，今年刚毕业于河
南大学，大学学习的是电子信息科学与技术
专业。与大多数同龄人选择找一份安稳的工
作或者是继续考研不同，葛文豪选择了自己
创业。如今，毕业半年的他，凭借着“鸡蛋
仔”冰激凌这小小的甜品，已经有了四家加
盟店，每个月净利润两万多元，最多的时候
一天的营业额5000元左右。

因为是从国外引来的小吃，泰国冰
激凌卷在本地小吃市场上并不多见。在
吃货们穿梭寻找美味的过程，葛文豪的
小店很快被发现。于是，越来越多的人
来到他的小店，葛文豪也开始有了自己
稳定的顾客群。

慢慢地，葛文豪的账户开始有了两
三万元的流动资金，他的信心被鼓舞起
来，正在他准备继续大干特干时，房东
却收回了房子，这是葛文豪遇到的一个
坎。

接下来，去哪里卖冰激凌卷呢？葛
文豪说，从被房东撵走的那天开始，他
便有一种深深的危机感。辛苦三个月，
市场刚打开，也有了一部分回头客和稳
定客源，这样忽然消失势必会影响生

意。“要尽快换位置！”葛文豪表示，经
过考察和找有经验的人询问，他决定到
同样繁华、人流量大的新天地步行街附
近寻找新阵地。

因为实在太着急，他那段时间早上
四五点就睡不着。等新天地步行街店面
开始营业，他便早早赶到，几乎是挨店
询问。有的店主对他是否转让的询问
很不满，认为他是在希望对方早点关
门。“就太着急了，不过真的想尽快找
到 店 面 ， 我 的 胆 子 那 段 时 间也变大
了。”就在不少店主的冷眼中，葛文豪最
终发现了现在店铺的位置。“之前是个
卖肉夹馍的小店，就跟他谈。”经过近
一周的观察和谈判，葛文豪终于找到了
新阵地。

今年10月，葛文豪的小店正式开张。店
面不大，只有 5 平方米左右，但在这方田地
里，葛文豪辛苦又快乐。此外，他对自己的
产品也进行了更新换代。由过去的泰国鸡蛋
卷开始变为“鸡蛋仔”冰激凌，产品比过去
看上去更诱人，口感也更好。而制作一个

“鸡蛋仔”冰激凌，也只需要三分钟时间。记
者看到，葛文豪将提前准备好的原材料 （由
鸡蛋、奶油等制成） 放进模具，三分钟后，
一个焦黄、香甜的饼诞生了，饼由一个挨一
个外鼓内空的小圆组成。随后，葛文豪将饼
作为冰激凌桶卷起来，根据顾客的口味和要
求，将不同的冰激凌球放入蛋卷中，再加些
配料，一个完整的“鸡蛋仔”冰激凌就做好
了。记者注意到，如果嫌冬天吃冰激凌太
凉，还可以将冰激凌球换为奶油。

“现在就是想以后怎么发展，我也在不断
地更新配方和口感，也推出了新品。”葛文豪
告诉记者，随着时间的推移，他发现市场
上逐渐开始出现了竞争对手。为了在市场
上取胜，他也不断学习并改进自己的产品，
在服务等细节上更加注意。目前，他的小店
又推出了新品——法式可丽饼，以供不喜欢
吃凉的顾客购买。目前，他已经有了四家加
盟店。

“实践出真知，做生意有太多东西要学
习，要不断学习才行。”葛文豪说，自己的心态
很好，他会一步步来，稳扎稳打，不断进步。

每天晚上11点以后，葛文豪往往才打烊
回家。回家后，他不是马上睡觉，而是先对
白天使用的各个工具进行仔细清洗，也会对
一天的营业情况进行简单的盘点。第二天一
觉醒来，就开始准备营业所需的原材料如鸡
蛋、奶油、冰激凌等。忙起来时，从早上到
晚上下班，他都没空吃午饭。“忙的时候，吃
一顿早饭开始忙，基本就到晚上 11 点下班
了。”葛文豪告诉记者，其实，自己制作的

“鸡蛋仔”冰激凌工艺很简单，只要原材料准
备好，配方比较好，现场制作完成往往只需
要两三分钟。

“下一步想做一个烘焙平台，往专业甜品
方向发展。”葛文豪透露，他目前建立有顾客
群体的微信群，常对产品向大家征求意见和
推出活动，下一步，也计划将产品上外卖。

“时间长了口感不太好，外卖需要时间才能送
到，所以还是等改进产品后再说。”

而除了自己的冰激凌生意，葛文豪还一
直在学习理财和投资知识。“只有不断学习才
能进步。”葛文豪对自己的明天很有信心。

葛文豪的姐姐在去泰国旅行时，在当地
吃到了颇具特色的甜品——泰国冰激凌卷，
回来后还对其味道念念不忘，并向葛文豪说
起了这件事。说者无心，听者有意，一直在
思索自己做点什么的葛文豪有了想法。“既然
吃货们对于美味如此执着，我不如试着把这
个甜品引入漯河。

有了这个想法，葛文豪说干就干。经过
前期的外出学习，葛文豪选中了市区文化路
作为自己的试验点。葛文豪看中的就是文化
路吃货多且有稳定的顾客群。多方寻找后，
葛文豪在文化路租下了一个小店，他的泰国
鸡蛋仔卷生意开张了。
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葛文豪正在制作葛文豪正在制作““鸡蛋仔鸡蛋仔””冰激凌冰激凌。。

香甜诱人的冰激凌香甜诱人的冰激凌。


