
“库存车的出现是难免的，厂家向
我们压货，我们也是无奈的被动接
受。”一位日系车经销商老总告诉记
者，单是他们店里放半年以上的库存
车就有不少，三四个月的就更多了。
因此，现在店里对卖出库存车的销售
人员会有额外的奖励，就是希望能减
少积压在店里的库存。而大幅降价销
售，一是为了让客户更加动心加的砝
码，二是希望能尽快卖出。

但在这些库存车的销售过程中，
记者发现一个现象，一些库存时长在
三四个月左右的车辆，销售人员可
能 会告知消费者。但对时间更久的
库存车，大多数销售人员则会含糊带
过，除非客户有意追问。更甚者，有

些经销商在销售过程中，完全不会提
及。只强调车辆在出库前会做一次
全面检查，这也在一定程度上掩盖了
车龄。

对于这种情况，记者在这里提醒
大家，这时你只需打开汽车引擎盖，
厂家标明的车辆型号、出产日期便一
目了然。

此外，要是一款车降价降得有些
离谱，你也许要留个心，看看它的库
龄到底有多久。

“一般来说，库存三四个月的车，
性能不会有大的改变。如果这时候经
销商有较大让利，消费者算是捡了个
便宜。”某汽车俱乐部总经理方兆春
表示，消费者要是会选，根据自己的

需求，库存车里也能淘到性价比高的
产品。

不过，方兆春认为，库存车也有
一个保质期，超过了这个时限，别管
车价有多便宜，消费者最好还是不要
买。

“两年以上的车因为存放时间太
长，很多部件看着新，但实际上可不
一定。不仅上路危险，而且日后的维
修保养也很麻烦。”方兆春提醒大家，
而像这种两年以上停放不开的车子，
很多零部件会老化，其寿命会比正常
使用状态中短得多。而且这些低价处
理的库存车，可能是即将退出市场甚
至是已经退出市场的车型，在日后的
维修中，说不定连配件都很难找。

记者了解到，一些比较规范的经
销商，一般会将库存三个月以上的
车辆每周发动一次，每个月调整一
次轮胎，进行电压、机油等常规检
查。但有些经销商并不会这样做，且
不在少数。

因此，当你买到一辆库存车，在
提车时一定要仔细检查车身。这里我
们为你整理了以下几点注意事项：

1.直截了当看外观。目前绝大多
数 4S 店的商品车露天停放比较多，
首先要仔细查看车辆外观有没有碰撞
刮擦所留下的瑕疵；再者由于长期风
吹日晒雨淋，选车时最好逐一检查车

门、车窗、天窗、刮水片等橡胶塑件
有无老化、龟裂；另外，记得打开全
部车门，查看车门是否因缺油发出异
响，内部的橡胶件有没有老化，车窗
操纵是否正常；而轮胎和备胎的检查
更是马虎不得，必要时最好进行轮胎
充气、放气的调整。

2.发动机心脏仔细看。打开发动
机引擎盖，观察发动机内各液面是否
正常，并结合说明书查看发动机油液
的保质期 （一般机油的保质期为半
年，防冻液的保质期两年）；查看电瓶
是否正常，绿灯表示正常，其余颜色
表示不正常需要更换；检查引擎皮带

的松紧度并查看皮带有没有老化。
3.检查小零件。检查车辆的电气

系统，检查雨刮、喷水器是否工作正
常；检查各车灯，如前大灯、小灯、
制动灯、转向灯、防雾灯、牌照灯、
车厢灯等是否工作正常；检查喇叭是
否响亮，座椅调节器、空调、音响系
统等功能性部件是否完好。

此外， 除了选车前做一些检查
外，买下后最好再进行一些常规的保
养，比如更换机油、机油格，对各连
接部件等进行润滑，保证行驶顺利。

据《青年时报》
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车辆也有保鲜期

不少经销商为了加速资
金周转，想尽快处理掉积压
的车辆，一般会给出较大的
现金让利。这对于有购车意
向的消费者来说，虽像是捡
到了一个大便宜，但还是有
不少人担心库存车是否会像
食品、日用商品一样存在一
定的保质期，过了期限就会
“变质”。

三个月以上为库存车

小张前两天在某车行看上了一辆
车，“虽然是老款，但价格十分优
惠。”小张告诉记者，单看这样的价
格，自己很想入手，但问题是这辆车
库存时间已经大半年不止了，不知道
会不会时间过长。一边是近万元的大
优惠，一边是对库存车质量的担心，
这让小张十分犹豫。

为此，记者采访了一些业内人
士，在这里提醒大家：虽然一些库
存车价格相当诱人，但在购买时要
多个心眼，超过两年的库存车尽量

不要购买。
关于多长时间算是库存车，记者

请教了一些业内人士，虽答案有些出
入，但大部分认为库存超过 3个月就
可以算是库存车了。

而一家汽车经销商告诉记者，在
他们店里对 6个月以上的库存车才会
采取打折促销等一些较大力度的处
理，3个月完全算是合理范围。他说：

“像奔驰宝马等进口车，从出厂、过
关、入境到真正到达 4S店，有些可能
都有1年左右，3个月左右的库存车算

是活库存啦。”
不过 这 位 经 销 商 同 样 指 出 ，

要 是 汽 车 长 期 存 放 不 行 驶 的 话 ，
的确会产生一些问题，电瓶、塑料
器件、橡胶制品、车内电线等极易
老化。

就拿轮胎来说，经常使用寿命反
而会长很多，但一直停在那里不开，
放 3年就没法用了。另外，汽车机械
结构之间如果不及时磨合，有些润滑
油则会因老化、凝固造成机械部件磨
损。

2017年 2月 13日下午，中国汽车工
业协会信息发布会在京召开。中国汽车工
业协会秘书长助理许海东公布1月份汽车
产销数据，1月份汽车产销分别为 236.9
万辆和 251.95万辆，同比分别下降 3.86%
和微增0.23%。

受购置税优惠政策退坡、春节有效工
作日减少等因素影响，1月乘用车销量同
比略有下降。乘用车四类车型产销情况
看，相比上年同期，轿车产销分别下降
6.7%和 3.0%；SUV 产销继续保持增长，
增速放缓，分别增长9.0%和10.5%；MPV
产销增速分别下降为 23.7%和 21.1%；交
叉型乘用车产销分别下降37.6%和28.4%。

1月新能源汽车产销分别为6889辆和
5682 辆，比上年同期分别下降 69.1%和
74.4%。其中纯电动汽车产销分别完成
5857辆和 4978辆，比上年同期分别下降
63.8%和 67.8%；插电式混合动力汽车产
销分别完成1032辆和704辆，比上年同期
分别下降83.2%和89.5%。 新华

1月汽车销量251.95万辆
同比增长0.23%

中国新能源汽车在2016年发展迅猛，
以全年销量超过50万辆，同比增长53%的

“大数”超过美国成为新能源汽车销量全
球第一大国。但飞速发展的背后也有隐
忧，除了新能源车普及亟须续航里程的提
升、充电设施的完善等技术问题，也有新
能源车企骗补等产业乱象。为此，鸡年的
汽车政策第一大锤就砸向了新能源汽车。

工信部 2月 4日在官网上公布了因骗
补而对7家车企的行政处罚书。记者注意
到，在行政处罚书中，工信部披露了上述
7家车企骗补的事由，并暂停“黑榜”企
业申报新能源汽车推广应用推荐车型资
质，撤消了各家公司不符合规定的车型公
告资格，并限期2个月时间整改。这也是
工信部继去年 9月对苏州金龙等 4家企业
作出行政处罚之后，第二次就新能源汽车
骗补行为对车企进行追责。至此，已有
11家车企因为骗补行为被正式处罚。

一方面是在加大惩罚力度，一方面国
家有关部门审批新能源汽车新项目的速度
也在提速。中国汽车工业协会副秘书长许
艳华表示，新能源汽车市场化要有两大必
要条件，一是新能源汽车在性价比上和传
统车比有竞争优势，二是充电基础设施发展
基本满足充电需求。中国已经在新能源汽车
要巩固和扩大这一优势必须要政策力、制度
力和市场力“三力合一”，由政策驱动为
主转向市场驱动为主。 据《北京晨报》

鸡年汽车政策第一锤
砸向新能源

受益于 SUV 市场销量增长，自主品
牌乘用车顺势成长，市场占有率快速攀
升。总结自主品牌强势崛起的原因，中汽
协副秘书长师建华认为：“2016年自主品
牌 SUV 销 量 526.8 万 辆 ， 同 比 劲 增
57.6%， 市 场 份 额 比 上 年 同 期 增 加 了
58.2%，从销量结构来看，自主品牌份额
的提升主要是由于SUV市场的拉动。”

不过，在乘用车市场，轿车仍然是自主
品牌的短板。2016年，自主品牌轿车共销售
234万辆，同比下降了3.7%，占轿车总销量
的19.3%，比上年同期下降 1.4个百分点。
企业过于倚重SUV车型也降低了在未来发
展中的抗风险能力。 据《北京商报》

SUV单极拉动
自主品牌增长存隐忧
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购买库存车注意事项


