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提起“猪蹄西施”李佩
煜，漯河很多人都知道。经过
近 4年的时间，谷记秘制猪蹄
店已经从一家小店发展成为 80
多家加盟店，可谓是家喻户
晓。但是，你可能并不了解，
这背后不仅有李佩煜的付出，
也凝结着老板谷明乐的心血。

他们都是“90 后”，还是
一对情侣。3月9日，在位于市
区受降路的一家谷记秘制猪蹄
店，谷明乐和记者分享了他和
女友的创业故事。

艰难创业 曾经想要放弃

耳濡目染，父母都是做餐
饮生意的，还在上学的时候，
谷明乐就对餐饮行业产生了浓
厚的兴趣。因此，2012年，大
学毕业后的谷明乐回到家乡，
选择到一家餐饮企业工作，积
累经验。羽翼渐丰，2013 年 7
月，谷明乐决定创业，因为家
中有猪蹄制作秘方，就想着开
家猪蹄店。随后，谷明乐将这
一想法告诉了女友，没想到一
拍即合，便决定携手走上创业
路。“当时决定开一个小店，投

资少、风险小。”谷明乐说。
说干就干，两人投资三万

元，在泰山路北段租了门面
房，开了一家名为“谷记秘制
猪蹄”的猪蹄店。但是，新店
开张没多久，两人就发现做生
意没有想象中那么简单。采
购、清理、卤制……每天早上
五点多就起床，经常要忙到晚
上十一点。“累倒是其次的，主
要还是销量差，那时候不知道
宣传，店面也小，许多人注意
不到这里开了一家猪蹄店，有
时候一天才卖出去一两只猪

蹄。”谷明乐说，他一度想到放
弃，但是李佩煜鼓励他坚持下
去，正是因为当时的咬牙坚
持，才成就了今天的事业。

媒体报道 事业迎来转机

2013 年 8 月，因为鼓励大
学生创业，他们的故事首度被

《漯河晚报》发掘报道出来，随
后全国各大媒体转载报道。李
佩煜也被网友冠以“猪蹄西
施”的美名。紧接着湖南卫视

《天天向上》邀请他们参与节目
录制，这个原本不起眼的小店
顿时名声大噪。

“我们的猪蹄店火了，一夜
之间订单暴涨，我们大概有三
天时间都是在制作、包装，每
天只能睡三四个小时。很多人
打电话咨询想要加盟，到现在
我们有 80多家加盟店了，河南
的城市多一些，其他省也有不
少，山东、山西、浙江、江苏
等都有我们的加盟店。”谷明乐
说，“我们家的猪蹄跟市面上的
卤制品不同，有自己的独家卤
制配方，卤制时间长，一般都
是十个小时以上，出锅后肉质
软烂，80 多岁的老太太都能
吃，吃后唇齿留香，回味无
穷”。

随着知名度越来越高，两
人陆续开了网店，又做起了微
商。利用“互联网+”把自己店
里做的猪蹄卖到了全国很多地

方，直营店也一度发展到了四
家，产品每年盈利能达到四五
十万元。

扩大规模 欲寻合作伙伴

“生意越大越觉得生产跟不
上，我们原来只有一间厨房，
所有的猪蹄都是在这里生产
的。今年我们把厨房扩大到两
间，还购买了新机器，用来做
真空包装的产品。”谷明乐说，
在漯河的产品销量平时一天二
三百斤，逢年过节一天能卖出
去一千多斤。今年他计划和厂
家合作或者自己建厂，扩大生
产规模。另外，他也欲寻找合
作伙伴，希望能找到有想法、
有能力的人一起奋斗。

伴随着事业的成功，两人
的爱情也即将修成正果。谷明
乐笑着说：“他和李佩煜计划今
年结婚”。

从一家小店到有80多家加盟店

“90后”情侣把小猪蹄卖出大名堂

本报讯（记者 张腾飞） 3
月 10 日星期五，国美电器
漯河四店同步开展“黑色星
期五”大型促销活动，全面
开启为期 6 天的家电促销活
动。上周末两天，该活动吸
引了众多市民进店消费。

据 悉 ，“ 黑 色 星 期 五 ”
起源于 20 世纪 40 年代的美
国，由于星期五当天商品折
扣相当诱人，人们便将其当
成“全民低价抢购”的代名
词 。 2015 年 ， 国 美 率 先 打
造中国版“黑色星期五”，

一时间创造了“单日销售超
亿 元 ” 的 销 售 成 绩 ， 在
2016 年 同 时 期 延 续 了 辉 煌
的销售成绩。为了答谢广大
消费者及各合作伙伴的信任
与 支 持 ， 2017 年 ， 国 美 将
再次打造一场全国性的“黑
色星期五”，对消费者做出
低价、服务、正品的“三大
承诺”：一是主流畅销单品
全面让利，确保价更低。二
是敢于全网比价，用真正福
利 、 优 质 服 务 回 馈 您 的 信
任。三是所有商品 100%正
品保障。

“近期一直考虑更换一
部新手机，漯河众多手机卖
场的价格都不能达到我心里
预期的价位，准备在网上购
买。直到上周三，我了解到
了漯河国美电器的‘黑色星
期 五 ’ 大 型 促 销 活 动 的 消
息，决定周末到国美电器去
看看。到这里不到十分钟，
我 就 定 下 了 考 虑 很 久 的 手
机 。” 市 民 崔 女 士 告 诉 记
者，她近期经过多方比价，
最 终 在 国 美 电 器 以 6200 多
元 的 价 格 买 到 了 一 部 128G
的 iPhone7 Plus 手机，并赠
了一瓶意大利红酒。

国美电器经理赖先生表
示 ， 国 美 电 器 “ 黑 色 星 期
五”，旨在让消费者买到更
低价格、更优质的商品，同
时 通 过 专 业 导 购 和 即 时 服
务，让消费者感受基于‘人
与 人 ’ 交 流 的 最 人 性 化 服
务，了解如何挑选一款满足
自身需求的最具性价比的家
电类商品，进一步升级行业
消 费 环 境 。 对 于 3 月 10 日

“黑色星期五”促销活动，
国美不仅有众多商品折扣力
度 大 回 馈 消 费 者 ， 更 遵 循

“被信任是一种快乐”的服
务宗旨，全面满足消费者对
优质低价商品的需求，真正
为消费者打造一个区别于传
统促销活动的“购物节”。
国美希望借助升级后的供应
链平台，为消费者提供更低
价、更优质的商品和服务，
试 图 通 过 全 渠 道 接 触 消 费
者，满足消费者的极致体验
需求。

据介绍，国美电器此次
“黑色星期五”大型促销活
动将会持续到 3 月 15 日，漯
河国美电器四店低价惊喜将
会轮番上演，为市民带去更
多实惠。

国美电器开展大型优惠活动

多款家电低价促销

消费曝光台

本栏目接受消费
者投诉，对典型案例
和不良品牌商家进行
曝光，针砭行业发展
中的弊端，维护消费
者合法权益。
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本报讯 （记者 王 培） 3
月12日，在市区湘江路东段的
金港大酒店，百得厨卫优惠活
动在这里举行，吸引了不少消
费者来到活动现场。

活动现场挤满前来咨询的
市民。上午10点，中山百得厨
卫有限公司市场发展部总监郑
彦辉进行了品牌解读和活动介
绍。“超低优惠价格”的承诺
没有让大家失望，不少消费者
现场下单，一些价格特别优惠
的厨卫产品，开场半个多小时
即被抢购一空。

在“砸金蛋”区域，购物
满2000元的消费者可获赠“砸
金蛋”机会一次，不少活动一

开始就下单的消费者已经在这
里排起了长队。随着消费者手
举锤落，一个个“金蛋”碎
裂，观众的呼声也随之不断响
起。

正在等待砸金蛋的市民张
先生说：“我家用的是百得的
抽油烟机，用着挺好的，今年
儿子装修新房子，我们老两口
就想着给他们也买百得的厨卫
用品。正好这次做活动，真的
很实惠，我们一早就过来了。”

“这次我们备了200万余元
的产品，最大让利给消费者，
让消费者高兴而来，满载而
归。”现场一位负责人告诉记
者。

百得厨卫优惠力度大

图为百得厨卫优惠活动现场。 本报记者 王 培 摄

图为谷明乐和他的猪蹄店图为谷明乐和他的猪蹄店。。


