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事件

□文/图 见习记者 杨 淇

11月4日，网友“大冰”在微
信朋友圈发消息说：“这几天发现漯
河又有一处美景，抬眼望去一片金
黄，树林里落下的银杏叶铺成了金
色地毯。走进那里，仿佛置身于童
话世界中。”

网友“呼呼”：哇，真的好美。

这几天天气不错，适合和朋友一起去
看看，再拍些漂亮的照片。

网友“勤劳小蜜蜂”：拍照胜地
呀，这片银杏树林应该是在河堤吧，
明天就带着孩子去看美景。

网友“吉吉熊”：我已经去过
了，真的很漂亮，没事的话一定要去
看看，这个美景过段时间就没了。

11 月 5 日 ， 记 者 联 系 到 网 友
“大冰”。她告诉记者，11 月 4 日是

周六，她就和朋友趁着周末出去转
转，呼吸下新鲜空气。“我俩吃过早
饭后就到河堤上散步，到红枫广场
附近时，看到一片金黄色的树林。”
网友“大冰”说，“从远处看去，真
像是一幅画一样。这是一片银杏树
林，走进里面，只见金黄色的落叶
铺了一地，踩上去软软的，仿佛金
色的地毯。此景此情，让人顿时觉
得心情特别好。”

网友“大冰”说，她和朋友赶紧
拿出手机拍照，并把照片传到了朋友
圈，很多朋友都点赞，并询问拍照地
点。“看来以后不能总窝在家里，多
出来转转就能够发现生活中更多的
美。”网友“大冰”说。

11月5日上午，记者来到红枫广
场附近，找到了网友“大冰”所说的
银杏林。在树林里，有很多市民前来
拍照，有的是家长带着孩子前来，有
的是和几名好友结伴前来，还有情侣
拿着手机自拍，也有摄影爱好者拿着
专业相机前来拍摄，大家都想把这美
景定格在镜头里。

“今天带着孩子出来玩，走到这
儿发现了这片树林，真的太美了，忍
不住进来拍几张照片。”市民刘女士
说，平时工作很忙，难得趁周末出来
放松一下，能够看到这样的美景，不
禁觉得心情舒畅。

□本报记者 张玲玲

11月5日，网友“好人好梦”在朋友圈
发消息称：“两袋小米、一袋萝卜、四桶洗衣
液、几十块肥皂……家里囤货太多，简直能
开超市了！老妈，咱以后去逛超市，别遇到
促销活动就买了！”

网友“紫葡萄”：还真是能开超市了，东
西买太多吃不完也不好。

网友“清溪”：在老人看来，买回家的东
西都是便宜的。

网友“快乐堡”：跟我奶奶一样，买菜时
图便宜，结果吃到最后总要扔一部分！

昨日，看到消息后，记者联系到了网友
“好人好梦”。据她介绍，她家住市区建设路
豫苑小区。今年62岁的母亲退休前是一名乡
村教师，退休后来到市区帮她照看孩子。今
年9月孩子上幼儿园后，母亲有了大把空闲时
间。“把孩子送幼儿园，家里收拾停当后，她
就出门买菜，而且喜欢去超市买。”网友“好
人好梦”说，“最近，母亲几乎每天去超市买
菜时都满载而归。一开始，我觉得还挺好，
反正像杂粮、调味品、肥皂等物品家里也少
不了，况且促销时确实便宜。”

然而，网友“好人好梦”发现，母亲购
买商品的数量明显超过了正常的使用量，这
让她有点苦恼。“上个月，买回来 20 多块肥
皂，说是买够了88块钱送一个洗脚盆；前几
天她又拉回来一辆购物小车，说是买够5桶洗
衣液免费送的……我劝她不能遇到促销都
买，她觉得促销时买着划算。她买菜时也图
便宜，前段时间买了一袋红薯，吃了一半，
剩下的都坏了，只能扔了。”网友“好人好
梦”说，“我劝她说，这样做不但不省钱，反
而浪费。她口头应得挺好，可遇到促销活动
或便宜东西还是会买。”

“老人的行为是一种盲目消费行为，在一
些老人看来，遇到便宜的物品就应该多买点
儿，防止日后涨价，这也反应出他们对生活
所需的一种不确定、不安全心理。作为子
女，要多陪伴父母，多与父母沟通，了解老
人日常所需及消费心理，告诉父母要理性消
费。”国家二级心里咨询师邹冬妮说。

□本报记者 陶小敏

“昨天，在街上看到有个 50 多岁
的大叔卖气球，孩子缠着要，就想买
个，正愁没零钱时，大叔竟然说可以微
信支付，这让我很惊讶。手机支付在
生活中真的很普遍啊，没想到卖气球
的大叔也这么赶潮流。”昨日，网友“观
海云远”在微信朋友圈发消息说。

11月5日，根据网友的反映，记
者在街上见到了这位卖气球的大叔。
他手里扯着一根绳，绳上是各种颜色

和造型的卡通气球。“看到现在年轻
人都使用微信，而且很多商店都可以
微信付款，我就主动要求跟女儿学
习，学会了如何使用微信收付款。”
这位大叔笑着说，“人老了，但也要
赶上潮流！”

这位大叔叫刘宏，今年 53 岁，
家在市区淞江路。他告诉记者，年龄
大了后，找不到合适的工作，就在街
上卖气球。“我卖气球有五六年了，
刚开始是用气球捏造型，后来不流行
了，就又开始卖这种卡通造型的，孩
子们都喜欢。”刘宏告诉记者。

“卖气球时，一天能碰上三四十
个人问我有没有微信，我刚开始还不

明白咋回事。”刘宏笑着说，后来了
解到，顾客是想通过微信付钱。于
是，他回到家就问女儿，希望女儿教
他用微信收钱。“刚开始都不会玩智
能手机，现在我不光会用微信收付
款，也会用微信聊天、发朋友圈。”
刘宏说。

“年龄虽然大了，但也要勇于接
受新事物，我现在每天通过微信收钱
卖出的气球都有四五十个呢。”刘宏
告诉记者，当有的家长在翻包找零钱
时，他一句“可以微信支付”让不少
年轻人都觉得惊喜。“主要是我头发
白完了，他们觉得我可能不会用微
信。”刘宏笑着说。

金黄银杏林 醉煞拍照人
老妈逢促销就买
囤货多得让人愁
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