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无需任何培训或资质，只要投资几万元就可加盟；通过招生代理“购买”生源，广告内容与实
际课程脱节；招生时随意承诺，合同语义模糊，缴费后立马“变脸”。

由于需求旺盛，目前针对0~6岁阶段的早期教育机构呈爆发式增长态势，其中乱象丛生。部分
早教机构生意靠加盟、客源靠买卖、上课靠忽悠，家长们往往在付费之后才发现自己被“套路”。
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社会万象

中国产业信息网发布的
《2016-2022年中国早教市场
运行态势及投资战略研究报
告》 数据显示，中国婴童教
育 市 场 正 值 高 速 发 展 期 ，
2017 年早教市场规模约为
2000亿元。

早教机构向连锁型、规
模型发展本无可厚非，然而
产业化发展并没有带来教学
质量的同步提高。除了正规
的教育品牌，近年同样涌现出
部分不具备教育资质的早教
机构，披着幼儿教育的外衣，
从事着敛财的买卖。拓客有
成本，营销要付费，教育的内
容则逐渐空壳化。教育理念
东拼西凑，甚至完全违背幼儿
成长规律，打着低加盟费甚
至零加盟费的幌子招揽投资

商，教育质量无从谈起。
中国青少年研究中心研

究员、家庭教育首席专家孙
云晓指出，教育部颁布《3-
6 岁儿童学习与发展指南》，
强调教育应遵循幼儿身心发
展规律。他呼吁加强对早教
机构教学内容的监管，让幼
儿教育回归教育价值和教育
理想，让无序产业化和来自
成人的“教育焦虑”放过我
们的孩子。

中国少年儿童新闻出版
总社首席教育专家卢勤指
出：“家长不应该在大量的选
择中慌了阵脚，教育部门应
该纠正幼儿教育无序开发乱
象，跟上时代的脚步，让我
们选择的教育更加符合孩子
的天性。” 据新华社

揭秘部分早教机构“套路”

生意靠加盟 客源靠买卖 上课靠忽悠

@Tiantian：全民浮躁，家长
望子成龙的心已到了无以复加的程度。

@易活法：“不能让孩子输在起跑线上”
已成家长们日益严重的焦虑症，不但早教机
构亟待加强监管，家长更需要“教育”。应该
让小孩成为小孩，他们才能更好地长成大人。

@刘腊根：全社会应该关心、关爱儿童幼
儿的身心健康，一切按照教育部文件指南执
行。

@白胡子老头：是该管管的时候了！国
民教育更应把重点放在孩子层面，更要重
“德”的教育。家长需冷静，制度更是关键。

@逐梦前行：“不能让孩子输在起跑线上”这
一伪命题忽悠了多少家长的钱袋子。
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1 月 26 日上午，在安徽省阜阳
市，一名环卫工因为“穿得少”成
了网络上的“清雪红人”：他在铲雪
过程中，脱成光膀子努力扫雪。

据悉，网传的这些图片拍摄地
是阜阳城区颍上北路太阳城路段。
当日，阜阳市公安局交警支队二大
队二中队长周刚巡逻至此处时，发
现了这名环卫工光膀子扫雪，并与
这名环卫工进行了交谈。这名环卫
工名叫范多照，家住阜阳市颍东区
张北村，是颍泉保洁公司环卫工，
参加环卫工作已经4年。

1月27日，范多照继续在该路段
除雪清路。他没有手机，记者致电
周刚，通过周刚的手机与范师傅交
谈。范多照介绍，26 日一早，他开
始清理责任路段积雪，一直干到当
天上午 10 时许，他浑身冒汗，于是
脱下上衣，继续除雪，此时有多人
拍下其图片。范多照解释说：“干活
时间长了，满身是汗不舒服，所以
脱掉了衣服继续干。”范多照常年坚
持锻炼，对于赤膊上阵除雪清路，
他说：“真不冷，也不担心感冒。”
阜阳市城管执法局办公室副主任陈
素告诉记者，范多照平时工作兢兢
业业，年年被评为先进个人。

据人民网

浑身冒汗，脱掉上衣继续干

环卫工成清雪红人

深圳的邝女士近日带着
4岁的女儿乐乐（化名）购物
时，被一个举着话筒的“星
探”拦下，邀请孩子参加免
费海选试镜。随后她们来到
了位于海上世界的“深圳市
时代华娱文化传媒公司南山
分公司”。乐乐被面试后，一
名总监夸赞乐乐有镜头感，
并称海选两天计划挑选10个
孩子，目前只剩最后一个名
额，报名 23800 元两年的课
程，可对孩子进行舞蹈、钢
琴、形体等方面培训。他还
承诺学员都可以在两家电视
台的节目中参与影视表演。

邝女士心动，交了数千

元订金，此后工作人员不断
打来电话催款。邝女士想起
当时工作人员称是“免费试
镜”，又发现这家公司已遭到
不少家长投诉，之前的家长
称学习一年也没有任何活
动。于是邝女士提出退还订
金，工作人员以报名名单已
上交为由拒绝。

记者辗转联系到深圳市
时代华娱文化传媒公

司营销部
门 张 姓

负 责
人 ，
该 负
责 人

解释：“家长对于合同中关于
影视表演的理解有偏差，公
司每年组织 1 次~3 次活动，
但能不能被电视台挑中，还
要看孩子是否符合条件。”目
前，深圳市消协、工商局已
介入调查此事。

类似这种免费海选变高
价培训，空头承诺拒不兑现
的情况并不是个案。据了
解，招生时采用的“话术”
和“套路”，成为加盟机构向
加盟商培训传授的重要内容。

记者以希望投资早教机
构为由，拨通了一家名为

“0~6 岁大脑潜能激发班”早
教机构的加盟广告电话，该

机构号称在全国已经有超过
130 家分支机构。业务经理
谢经理帮记者分析了从事早
教行业的10大优势，包括无
赊账、免库存、无售后、低
成本、高利润等，且“不需要
教师资质”，承诺只要5万元
的加盟费，并承诺提供“招生
秘笈”。

打开《商业合作手册》中
关于“招生秘笈”的部分，推荐
使用咨询应变法、签单技巧法
等应对家长，并赫然写着“永
远不对家长说‘不’”“家长掏
钱的速度等于被感动的速
度”“依据家长的阶层推荐不
同价位的套餐”。

当您给孩子报名了早教
机构，您可能不知道，还没
开始上课，部分学费或已支
付给了招生代理。据业内人
士透露，借助招生代理拓客
已经是早教行业公开的秘密。

经过引荐，记者以早教
机构加盟商的身份联系到一
名上海的早教代理，对方承
诺“只需 1 万元，就可以帮
你在两天内发售 400 个课程
体验包，并保证 5%以上的转
化率，达不到这个数量1万元
退还。”也就是说，花1万元可
以招至少 20 名学生，按照每
名学生每年学费至少4000元
计，早教机构两天可以产生至
少 8 万元的回报。因此这名
招生代理生意非常火爆。

也有加盟中心以收取佣
金 方 式 帮 助 加 盟 商 招 生 。

“0~6岁大脑潜能激发班”谢
经理提出，可帮助加盟商拓
客，按照学费的 10%收取佣
金：以山东省某市为例，0~
6 岁儿童约 6 万人，其中有
1.2万名幼儿家长了解到全脑
课程，又有2400名家长参加
体验，有 240 名家长现场报
名，以每人 4000 元学费计
算，学费总额为96万元，加
盟中心将会依照之前的约
定，收取加盟商9.6万元“服
务费”。

据知情人士透露，由于
招生代理或者早教机构的营
销人员不负责教学，唯一的
动力就是多签单，所以在招
生期间，会虚构教师资质、
编写成功案例、夸大教学效
果，且会对家长做出许多空
头承诺，纠纷往往由此产生。

营销靠“话术”招生“套路”多

生源被买卖 代理机构随意承诺

“家长不应在选择中慌了阵脚”

在大雪纷飞的日子里，西安外卖
小哥接到送给自己的外卖订单。近
日，有客户订了 100 份热奶茶送给
100位外卖小哥。这个特别的订单让
外卖小哥们暖心。

正在接单的外卖小哥郑师傅手机
上，日前接到美团雷锋站转来的一个
单子，他定睛一看，顿时感到一股暖
流传遍全身。郑师傅说，他接到的是
和自己有关的单子，单子是100份红
豆热奶茶，共计 1098 元。备注里写
着：请帮我分发给跑腿及送外卖的工
作人员，辛苦了，谢谢。“也不知道
订单的买主叫什么名字，只看到她标
注的名字是小暖。”郑师傅说。

记者联系到订单的主人——一名
听上去声音甜甜的女孩。女孩很腼
腆，只说了一句：“就是觉得他们很
辛苦，天寒地冻，就想给他们送点温
暖。” 据《华商报》

女孩送百份热奶茶
温暖外卖小哥

交给我们
你放心！


