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线上线下 食博会永不落幕

食博会上融入
网络科技元素AAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAAA

汇聚电商智慧
推动转型升级CCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCCC

商家转战网络 打造全天候盛会BBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBBB
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↑ 2016 年 ，
第十四届食博会上
的云展示，能实时
更新关于食博会的
签到人数、嘉宾人
数等数据。

←2017 年 ，
第十五届食博会期
间，我市举办中国
（漯河） 电子商务
产业园推介对接
会。

网上直播，立体互动……近年来，
漯河食博会组委会积极运用互联网先进
技术，从 2015 年的“互联网+展会”，
到 2016年的“互联网+虚拟实景(VR)+
互动食博会”，再到 2017年的“平台+
网络+现场直播”，食博会紧跟时代潮
流，融入当下互联网特性，充分调动了
参会嘉宾、客商和群众的积极性。

“我市从2014年开始，就紧跟时代
潮流，开创‘云展会’模式。”5月7日
上午，第十六届中国（漯河）食品博览
会筹委会展览部负责人高扬告诉记者，

“当时我市以阿里巴巴·漯河产业带为
基础，实现参展商和采购商的网上集群
参展、洽谈和采购，从而突破传统展会
在时间和空间上的限制，初步打造了我
市‘永不落幕的食博会’”。

高扬告诉记者，市政府借助阿里巴
巴批发采购平台和“阿里云”精准的大
数据采集分析能力，首创“云展会”模
式。参加食博会的商家免费参加“云展
会”，把自己的企业和产品信息推送给
全国、全球的消费者和采购商，从而实
现网上、网下同时参展和交易。不能到
现场参展的企业，也可免费参加“云展
会”并获得网上展位，企业只需将信息
资料、产品等上传到阿里巴巴·漯河产
业带，即可免费享受“云展会”服务。

“对于采购商来说，网上展会消除
了天气、交通、时间、费用等诸多因素
的限制。而对于参展商来说，他们不再
受展位大小限制，通过‘云展会’大量
展示并随时更新产品。”漯河食安天下
电子商务有限公司总经理杨思克说。

在 2015 年的第十三届食博会上，
我市首开“网上分会场”。除了漯河主
会场，客商可通过网络同步参加郑州、
长沙等 9 个城市分会场的活动，凸显

“互联网+”时代的便捷和现代化。
在线观展下单、网红直播……2017

年第十五届食博会上，筹委会继续将电
子商务模式与实体展览相结合，专业观
众足不出户就能在线观展、在线下单。

“大数据与直播数据和扫码签到数
据充分融合，让人们更具有参与感，感
受大数据为展会带来的变化。”高扬对
记者说，越来越多的科技元素，让人们
感受“互联网+展会”与科技的融合，
真正实现大数据＋云技术从理论到实践
的会展应用，通过食博会看到展会未来
的发展方向。

□文/图 本报记者 齐 放

2015 年，漯河食博会成为国内第
一个“互联网+展会”的盛会；2016
年，漯河食博会成为国内第一个“互联
网+虚拟实景 （VR） +互动食博会”的
模式；2017年，漯河食博会打造成为
国内第一个“全民网络直播+会展”的
模型。目前，漯河食博会正以国际化、
多元化的格局吸引着世界的目光。不但
线上线下相结合，让全球各地的朋友们
在家可以完整观看食博会的盛况，更能
通过互联网，打造出永不落幕的天天食
博会，让会展经济插上腾飞的翅膀，散
发出转型升级的别样魅力。

近年来，我市深入推进“互联
网+”行动计划，把推进电子商务作为
转变经济发展方式的战略选择，大力
推动食品产业与电子商务融合发展，
转型升级。

5月 8日，在位于沙澧产业集聚区
的河南三剑客农业股份有限公司内一
片繁忙景象，各种包装好的产品整齐
摆放在仓库，一辆装卸车把一箱箱产
品送入运输车辆，这些车辆载着产品
运往全国各地。

“像我们这部分产品就是给京东备
的货，每个月有三四百万元的销售
额。”河南三剑客农业股份有限公司电
子商务公司经理曹芹英告诉记者，该
公司是一家集农业种植、奶牛养殖及
乳品加工和销售为一体的现代化综合
性企业。近年来随着社会大环境的变
化，公司除了产品的不断创新，还在
2016 年开通了线上销售渠道，跟天
猫、京东、1 号店等各大电商平台合
作，产品的销量有了大幅度增长，今
年第一季度公司产品的销售额同比去
年增幅达到40%左右。

据了解，近年来，我市食品企业
大力开展电子商务活动，不断增加网
上交易和在线电子支付等手段使用
率，双汇集团与京东生鲜联手推出

“筷乐亿家”电商平台，卫龙商贸和三
剑客农业被确定为省级电子商务示范
企业，都实现了“互联网+食品”的有
益尝试。

电子商务线上交易兴盛的同时，
也带动了我市物流产业的发展。2015
年以来，我市规划建设的中国 （漯
河） 电子商务产业园，目前园区签约
入驻了阿里巴巴漯河产业带、顺丰速
运、百米生活等230多家电商及配套企
业，累计实现线上线下交易额超百亿
元，为全市 3000多家商户建立了网络
销售渠道，取得了良好的经济效益。
同时，“四通一达”等十多家知名快递
企业在园区及周边建立豫中南地区总
部或分拨转运中心。

另外，在漯河市委、市政府和各
级、各部门的大力支持下，我市电子
商务公司服务漯河广大企业发展，积
极学习外地先进运营经验，通过加大
政策宣传力度、培育招商团队、创新
招商方式等大力营造电子商务发展氛
围；每周定期举办培训会，邀请阿里
商学院讲师团对参训企业进行电商知
识普及并传授电商销售技巧，同时针
对企业入驻遇到的产品上线、“诚信
通”开设、优惠政策咨询等问题进行
现场解答，大大提高了入驻企业发展
电子商务的信心和技能。

从一个区域性小型节会，发展成
为在全国具有较高知名度和影响力的
综合性展会，中国 （漯河） 食品博览
会正以“互联网+”“连通一切”的思
维不断创新，转型升级，成为连接食
品生产和终端消费的桥梁纽带、促进
食品行业产业结构调整和创新驱动的
重要平台，彰显出新常态下旺盛的生
命力。

“年年展位紧张，今年更加紧俏。
3月中旬的时候2300个展位就已全部售
罄。”5月 7日，第十六届中国 （漯河）
食品博览会综合服务协调委员会办公
室展览部部长左乐民告诉记者，一方
面是组委会对参展商的求贤若渴，另
一方面却是大量企业欲投无门。如何
解决企业参展热情与展位不足之间的
矛盾，开拓新的展示、销售空间呢？
对此，我市进行了多方面的探索和创
新。

从第十二届食博会开始，我市就
携手阿里巴巴·漯河产业带，首次将
阿里巴巴“云展会”技术应用于食博
会，开辟“线上食博会”，通过线上和
线下相结合的模式，为参展商和采购
商搭建更加广泛的交流合作平台。

漯河产业带自 2014 年 6 月上线至
2017 年 5 月，累计入驻商家 1100 家，
累计实现线上线下销售额 50 亿多元，
成为阿里巴巴重点扶持的 50家产业带
之一，初步确立了行业领先地位。漯
河产业带随后加入阿里巴巴特色农产
品“溯源满天星”计划，首批入驻阿
里巴巴“中国制造”频道，成为全国
首批、河南唯一入驻该项目的 23个城
市之一，标志着漯河制造、漯河电商
进入全国第一阵营，走在全省前列。

2016年5月，漯河本土食品展示交
易平台“食品汇”上线。通过食品汇
项目把线下的食博会搬到线上，打造
一个 24小时的食博会，解决目前食品
产业在信息、资金、仓储、物流各方
面的困难，为行业内各企业的电子化
转型升级提供强有力的支持。目前，

食品汇平台现已拥有食品产业链行业
421 个 ， 截 至 2018 年 3 月 底 ， 共 有
62000多家企业入住，通过认证且店铺
装修完成的有 4800多家企业；上线单
品共9万多种。

2017年 8月 6日，我市再次发力，
“中国 （漯河） 天天食品博览会食品汇
随手购全国商品采购中心”成立。该
平台以食品汇平台入住企业、产品为
基础，以随手购平台近200万会员、全
国 400 余个县、近 10 万家终端用户、
超市、商店为渠道，打造全国商品采
购中心。“天天食博会”运用信息化技
术和电子商务模式，使我市打造“永
不落幕的食博会”目标成为现实。

“目前‘天天食博会’虽然还不具
备线上直接交易功能，但我们公司通
过‘天天食博会’推广、引荐，与线
下 30多个客户达成长年交易协议，交
易额已达300多万元。”5月7日，河南
丫丫熊电子商务有限公司总经理巩晓
雨告诉记者，线下食博会3天时间根本
不够用，建议我市大力发展天天食博
会项目，造福漯河食品企业。

5月 7日，在漯河食安天下电子商
务有限公司，几位专业电商运营工作
人员正忙着为阿里巴巴·漯河产业带
及食博会的参展商家进行企业和产品
信息的录入工作。工作人员告诉记
者，凡参加食博会的商家，均可免费
参加“云展会”。每个参展企业和企业
的每件单品上都将被贴上二维码，采
购商和消费者只需用手机扫一扫，就
可浏览完整的企业及产品信息，实现
在线咨询、洽谈、交易以及支付。


