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——访浩天装饰集团首席设计师陈鹏宇

姓名：陈鹏宇
年龄：28岁
职位：浩天装饰集团首席

设计师
擅长风格：后现代、北

欧、现代、新中式、美式、简欧
代表作品：郑州仟那隐居

酒店设计施工、郑州东方金典
别墅设计施工、昌建·东外
滩、西城森林半岛等

个人说明：房屋设计不仅
仅是视觉的愉悦，更多是对灵
魂的细腻呵护。以最真挚的感
情投入设计之中，就能为顾客
营造一个诗意般栖息之地。

用心为客户打造专属美宅

□本报记者 刘 丹

“每个人对家都有着不同
的期待和理解，作为设计师，
就是要把客户的需求呈现在效
果图上，并给予他们专业指导
和 建 议 ， 让 空 间 利 用 最 大
化。”初见浩天装饰集团首席
设计师陈鹏宇，这个胖乎乎的
阳光大男孩说出了自己对设计
的理解。

或许有人疑惑，这样的设
计师是不是太轻松了？当然不
会。对于很多客户来说，自己
对空间某一部分的强烈需求或
许只是源于通过多方渠道收集
起来的模糊片段，至于如何在
自己户型中巧妙运用则需要依
靠设计师的经验和灵感了。

对于一个从业五年的资深
设计师来说，陈鹏宇经手的设
计案例数不胜数，从别墅、办
公装修到普通家庭装修，都有涉
猎。曾经有一位东外滩的年轻客
户，对设计要求很高，特别希望
客厅能设计出一个可以放置电脑
的空间。当时与设计师沟通
时，这位业主想把电脑放置在
沙发的位置，但是陈鹏宇考虑
到这样会影响沙发的摆放效
果，而且鉴于业主客厅狭长，
就设计了一个电视背景墙连接吧

台的效果图，一方面解决了客厅
狭长的弊端，还为业主设计出
了一个休闲的空间。这样设计
出的房间效果在整体性、连贯
性和视觉效果方面都更优化。

这样的设计思路收获了业
主的高度评价和认可，由于年
龄相仿，二人后来成了无话不
谈的好朋友，业主还常为陈鹏
宇介绍客户。“一次装修，一辈
子的朋友。客户的信任，其实
不仅源于对我们设计师的肯
定，还源于公司实际施工的强
大保障。”陈鹏宇说，“正是由
于我们的设计效果在现实中得
以完美呈现，才收获了客户的满
意，才有了后续的口碑和朋友。”

对设计师而言，只有见
多，才能识广，才能设计出更
好的作品。浩天装饰为了让设
计师了解国内外最新装修风
尚，除了不定时组织员工外出
培训学习外，还在每次更新新
工艺之后，带设计师到工地实
地讲解，让设计师的理论和实
践更好地融合，后期与客户也
能更好地沟通。此外，这个爱
学习的年轻设计师还充分利用
自己碎片化的时间在网络上观
看设计大师们的作品，常翻阅
设计书籍，让自己获取更多的
设计灵感。

对于普通工薪阶层来说，
买房已经花掉大部分积蓄，不
少家庭在收房后手头拮据，装
修时难免捉襟见肘。装修费不
宽裕，哪些消费没有升级必
要？本期记者将采访业内人
士，教读者如何预算更少地完
成高性价比装修。

“溢价”产品 能省则省

品牌价值固然吸引人，但
很多家庭在购买装修家具建材
时却过于迷信品牌的“进口”

“环保”标签，花了更多的钱
购买了建材中的“高溢价”产
品。随着产品安全管控升级和
生产水平的提高，国内已经有
很多工厂拥有可以满足全世界
标准的工艺。如果只为“进
口”标签买账，会给消费者带
来较大的价格负担。

还有部分“稀缺”产品，
也属于高溢价产品范畴。记者
在市面上看到，一些大理石、
木材等品牌产品，打着“珍稀
品种”等宣传标语进行高价格
售卖，也催生了很多仿造的质
次价高的仿造品，这类产品充
斥市场，让消费者无法分辨。

因此，建议预算有限的家庭尽
量避免购买这类产品。

高级销售 宰人没商量

装修过的业主早已逛过很
多次建筑材料市场，了解了无
数品牌。“有一类产品经销商
在销售卖场完全走高端路线，
展厅装修得富丽堂皇，价格也
是高得令人咋舌，而销售人员
也会说出一连串消费者知之甚
少的营销说辞，很多不明就里
的消费者因此为这些所谓的

‘高端’买了单。”业内人士透
露，无论展厅装修得高端与
否，很多表象都是经销商营销
方式的呈现，工厂负责设计生
产，而经销商们只负责营销。
其实，能够达到行业标准的家
居建材货品差别不太大，都能
够达到环保标准，也足够耐
用，但这两种产品经过各自包
装，价格便可以千差万别。

对于普通消费者，如果没
有靠谱购置建材的渠道，可以
多参考一些大型购物网站的品
牌销售套餐或特价单品，网上
销售的正规来路的产品质量有
保障，价格也合算。

高科技产品 根据需要升级

随着智能家居深入到家家
户户的生活，高科技家居产品
市场受到很多关注。市民李女
士说：“这几年家里装修用的大
件、小件，都有技术含量更高的
产品出现，选择也更多。以前只
要在几个大品牌里挑型号就行
了，现在则需要详细调查产品资
料，经常让人摸不着头脑。”

记者了解到，如果预算足
够，消费者可以选择安装这些
高科技产品，反之则可以不必
大费周章在家里安装这些产
品。例如，中央空调的优势是
大面积制冷效果好，在大户型
里长时间使用会比普通空调省
电；如果家里不需要大面积、长
时间制冷，普通空调足够用。或
者，消费者可以购买风管机来代
替中央空调，这种机器价位与普
通柜机空调差不多，但由于其可
隐蔽安装，美观度更高。

如果预算充足，还可以选
择安装新风系统，能保持室内
空气新鲜交换，和空气净化器
搭配使用可以完美净化室内空
气。 据《山西晚报》

装修手头紧
哪些消费没必要升级


