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图说车企

买车前要做好六大功课
汽车课堂

车迷侃车

7月14日至15日，漯河宏图别克4S店在市会展中
心广场举办“夏季欢乐购”活动。图为试驾专员驾车带
领客户通过驼峰桥面。 本报记者 李林润 摄

7月14日，漯河亿通江淮新能源4S店在漯河亿通汽
车科技产业园举行“科技引领 大众e行 iEV6E运动版&
iEV6E升级版 双星闪耀 联袂上市”新车发布会。图为亿
通集团市场运营总监姚金娥（左）与江淮新能源总经理丁
曙凯共同为IEV6E运动版揭幕。 本报记者 李林润 摄

□本报记者 李林润

“这天热得让人都不敢动，动
动都是一身汗”“真热，热得让人
受不了”“如果没有空调，我都不
知道这个夏天该咋过”……近段
时间，天气持续高温，不少市民
纷纷吐槽天气炎热。夏季的高温
天气除了市民感觉受不了，我们
的爱车如果不注意防护，同样也
会“中暑”。

7月 15日下午，家住市区辽
河路的韩先生拨打“浩哥热线”，
说他正开车在路行驶，突然发现
汽车的发动机舱里开始冒烟。他
赶紧把车停在路边，打开引擎盖
观察，发现原来是水温过高导致

“开锅”了。“为啥会出现这种情
况呢？我这车也没几年啊。”韩先
生说。

就此，当日下午记者联系上
桂江路一家 4S店的修理师傅赵师
傅。“一般出现这种情况是因为发
动机冷却液浓度不够，导致冷却

液沸点降低，最终出现这种现
象。”赵师傅说，发动机工作时的
温度很高，再加上夏季户外温
度高，浓度太低的冷却液很容易
沸腾“开锅”，从而导致发动机舱
冒“烟”（水蒸气）而无法继续行
驶。“此外，电子扇不工作也有可
能出现这种情况。”赵师傅说，他
建议韩先生把车开到 4S店进行全
面检查。

赵师傅还提醒市民，夏季如
果爱车保养不当也会“中暑”，出
现各种状况。赵师傅说，第一，
要检查胎压。如果发现轮胎胎
温、胎压过高时，不可采取放气
或泼冷水降温的方式，应选择阴
凉处停车，让轮胎温度自然降
下；如需涉水时，应待胎温适当
降低后再涉水，以防轮胎早期损
坏。第二，不要长时间开空高
调。绝大多数人在车内封闭严、
长时间开空调时会有头晕、倦怠
的感觉，那是因为发动机怠速运
转时，汽油燃烧不完全，会产生

一氧化碳。因此，应适当调节空
调工作状态，或每隔一段时间打
开车窗透透气。第三，夏季是车
辆自燃的高发期，司机操作不当
或汽车存在隐患是造成汽车自燃
的主要原因，因此要重点检查汽
车的油电线路，发现线路老化应
及时送修，防止发生自燃。第
四，避免长时间行车。这不仅能
够让车主缓解旅途的疲劳，还能
让爱车得到适当的降温和休息。

此外，平时的保养和检查一
定要做好，谨防车辆在高温天气
行驶时出现意外情况。

高温天 汽车也要防中暑
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请把你买车、用车遇到的难题
告诉浩哥，浩哥会尽力为你解忧。
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斗气开车

有一种人，除了有“路怒症”还特别的倔强，火气
一上来谁都拦不住，立即在马路上演“生死时速”。就
是要你超我一次，我怼你一路。为了争一时之气，把自
己和他人的生命安全给搭上了，这种做法太不可取。

酒驾上路

外出吃饭的时候，总有很多人跟你说喝一杯不会有
事儿的，疯狂劝酒。那么喝一杯真的没事儿吗？事实
上，有的人一杯酒下肚路都走不稳当了，更别说开车
了，简直就是马路上行走的定时炸弹。

疲劳驾驶

夏日温度高，容易疲劳打瞌睡，因此要保持足够的
睡眠时间，保证精力充沛。行车中如果感到困倦，应及
时停车，适当休息一会儿，待头脑清醒后再继续开车。
我国规定，连续驾驶4个小时必须至少休息20分钟才能
继续开车，大家一定得遵守。

不礼让行人

跟前面几种情况相比，不礼让行人的问题听起来似
乎没那么严重，但是却能显现司机的素质，能礼让行人
的司机才最值得大家尊敬。 据中新网

这些开车恶习，你有吗
许多消费者会为买什么车而

发愁，甚至有些消费者并不是很
了解，去了 4S店也会被销售“忽
悠”，不明不白就埋了单。新车的
品牌和型号越来越多，如何在眼
花缭乱的车型中选一款自己喜欢
的汽车，确实是一大难事。那么
购车之前要先做哪些基本功课？
看完以下几点后你会豁然开朗。

功课一 做好买车预算

如果自己的购车预算为 10万
元~15 万元，预算是可降不可升
的，千万不要把预算设定的模模
糊糊，否则一旦看上超过 15万元
的心仪车型，超支是必然的。例
如，本来想买 14万元的大众朗逸，
结果却发现低配置的新帕萨特才
18万元，又想买新帕萨特了。事实
上，要买什么价格的车一定要考
虑自己的实际情况和用车需求。

功课二 明确用车需求

我们买车一般都很喜欢配置
越丰富越好，一般什么好就要什
么。但是鱼和熊掌不能兼得，比
如拿舒适性和操控性来举例，一
般舒适性比较好的车在操控性上
肯定要弱一些，毕竟悬架软硬的
调节起到了决定性的作用。在去
4S店之前一定要选择好要购买哪
种类型的车，如要买家庭轿车还
是要买 SUV，想选择什么品牌
的汽车，平常驾驶的路面状况及
用途，对于一些硬性的配置有没
有必须的需求等。

功课三 了解意向车型

每个人心中都有一款自己比
较中意的车，有可能是在路上的

一次回眸，一个汽车广告。有多
种方式可以了解自己的意向车
型，确定几类同级别的其他车
型，仔细对比优势和劣势，试驾
感受一下。如果真看上一款心仪
车型，就不要在意外人的说法，
否则你在选车的时候就会更纠结。

功课四 请教有经验的人

家人和朋友肯定有过买车经
历，不妨向这些人请教一下具体
的一些购车流程问题。若自己还
是拿不定主意，在买车时可以带
着有经验的朋友一起去。如果你
有在4S 店工作的朋友更好，约他
一起吧，有懂行的人在，自己的
心里也会有个底。

功课五 与家人意见统一

买车可别以为是一个人的
事，最好与家人意见统一后再去
4S店看车。如果父母偏向 SUV而

自己偏偏很喜欢轿车，在同价位
上还是得根据哪款车更符合自己
的需求而决定。若与父母意见不
统一，去 4S店看车时也会发生一
些不必要的矛盾，如果是父母出
钱的话就要充分考虑他们的想
法，避免因此与父母闹别扭。

功课六 买前货比三家

买车切记一定不要急躁，不
要表现出很想买的样子，每家 4S
店的优惠都有差异，有的优惠少
送的东西多，有的优惠很多但却
没有东西送，这就要采用货比三
家的方法了。很多展厅你第一次
去只会给一点优惠，当你说回去
对比一下，过几天 4S店销售人员
就会主动和你联系说价格可以
谈。因此抽出时间多转几家店并
没有坏处，用最低的价格买到最
实惠的车才是最主要的，不要光
图着急提车而多花了冤枉钱。

据《今晨6点》


