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开展百人大团购活动

本报讯 （记者 刘 丹）
“拿到钥匙的新房到底该怎么
装？”“要买哪些材料？”“怎么
选择材料？”对于完全不懂装
修的“小白”来说，这些都是
无从下手的难题。

当下，“80 后”“90 后”
已晋升为新的消费主力军，工
作忙碌的他们，希望能在少花
钱 的 前 提 下 做 个 “ 甩 手 掌
柜”，如果可以把装修的事统
统交给装修公司，那就再好不
过了。

大家期待的这种“一站式
整装”服务，在浩天装饰集团
全部可以实现。浩天装饰集团
为消费者呈现出的不仅仅是大型
营业展厅，还是一个家居店、一
个设计服务中心、一个生活方式
样板间……消费者进店体验后，
最直观的感受就是——在这里，
装修像逛超市一样简单。

作为一家集基材、主材、
全屋定制家具、软饰设计于一
体的“一站式整装”卖场，浩
天装饰集团为消费者带来的是
省心、省时、省钱以及无需费
心挑选主材的装修体验。“为
了通过整装达到风格、材质、
颜色、品质一体化，真正做到

‘一站式整装’，我们有着自己
的仓储、物流体系，代理了很
多品牌产品。争取让业主花最
少的钱，得到最好的装修效
果。”浩天装饰集团总裁张兵
告诉记者，“浩天在独家代理

德系材料的基础上，又独家代
理了欧派旗下——欧铂尼木门
全系列产品和欧铂丽全屋定制
全系列产品，让消费者以超低
的工厂价享受大品牌的产品和
服务。”

浩天装饰集团一直将消费
者的需求放在首位。为了让消
费者了解装修后的实际效果，
浩天装饰集团斥资打造了 5D
体验中心，设计师设计好装修
图后，消费者只需带上“头
盔”，在工作人员的指导下“走
进”自己的新家，推开房门、
打开窗户、摁亮台灯、拧开燃
气灶……亲身体验未来“家”
的样子。即便消费者对装修完
全不懂，通过高科技提前感知
房子装修好的样子后，也能对
房子有一个完整、清晰的概
念。如果有不满意的地方，消
费者可以跟设计师沟通，及时
修改设计方案，让未来居家无
限接近设计图的模样。

此外，浩天装饰集团还提
供云设计系统和全程管家服务
等智能化、专业化、一体化的
服务，助力更多家庭实现理想
家装。

“未来，我们将会把‘一站
式整装’进行更彻底！”提起公
司的发展，张兵一脸坚定。

将将““一站式整装一站式整装””进行到底进行到底
浩天装饰集团

本报讯 （记者 符彩霞）
天气炎热，家电的需求量不
断上升，为了方便有需要的
市民能购买到物美价廉的家
电，本报联合漯河五星电器
卖场开展百人大团购活动。

“报社组织的百人大团购
活动，时间定在我们二店开
业 前 一 天 ， 也 就 是 8 月 17
日，我们会给报社的读者提
供比开业更优惠的价格和政
策。”漯河五星电器卖场负责
人刘经理告诉记者，五星电
器是全国连锁家电卖场，已
在漯河开店 10多年，这次给
予报社读者的活动价格十分
优惠，很多产品甚至可以保

价到“十一”。
据悉，五星电器此

次团购活动推出的空
调、电视、冰箱、洗衣

机等涉及品牌范围相当广。
而且五星电器还推出了一系
列价格优惠的机型，面对所
有参团成员不限量销售，其
中大 1P 冷暖挂机空调仅售
1488 元，大 1.5P 冷暖挂机空
调仅售 1688元，55英寸液晶
电视仅售 1899元，65英寸液
晶电视仅售2899元。

此次活动今日起开始接
受读者报名，100人成团，团
满即止。有需要的读者可以
联系本报相关负责人交纳 20
元预存款报名参团，预存款
在购买家电时直接可抵现金
使 用 ， 并 可 获 赠 双 肩 包 一
个。参团成功后，读者可获
得一张“优团卡”，在活动当
天凭卡入场。

参团热线：17639509090

本报联合漯河五星电器卖场

中怡康数据显示，近年
来，空气净化器、吸尘器、
洗碗机、扫地机器人等小众
家电市场一直保持着增量，
有的甚至出现翻倍增长。

今年“6 · 18”购物节，
仅苏宁 3C单个渠道，飞利浦
在开场 1小时内售出 15039支
电动牙刷。令“老一辈们”
大跌眼镜的是，一款近千元的
智能电动牙刷依然购买者众
多。苏宁易购相关人士说，智
能电动牙刷能感应使用者刷牙
的时长、角度等，通过APP分
析数据、形成反馈报告，帮助
使用者逐步养成正确的刷牙习
惯。目前我国电动牙刷的市场
普及率仅有 3%~5%，而发达
国家的电动牙刷普及率已经接
近50%，随着生活水平的提高
和消费观念的转变，年复合增
长 40% ~50% 的 电 动 牙 刷 市
场，俨然成为一片“新蓝海”。

日前，美的集团宣布成
立清洁电器事业部。该事业
部的成立意味着美的未来的
战略布局将瞄准吸尘器等清
洁电器这一家电小众市场。
早在 2000年，美的第一台洗
碗机就投入生产，但因为消
费市场并不成熟、成本高昂
等原因，16 年来美的洗碗机
在国内市场不足 1%。如今，
美的连坐 16年“冷板凳”的
小众单品——洗碗机一年内
增长1900%，成为消费升级中

的热门单品。今年天猫“6 ·
18”仅用了 40分钟，美的就
宣告销售额破亿。

正在装修新房的市民陈
华为自家厨房装上了一个新
鲜玩意——集成灶。这是一
种集吸油烟机、燃气灶、消
毒柜或储藏柜、电烤箱等多
功能于一体的产品，美的、
海尔在今年年初均推出了集
成灶产品。今年前5月，在线
上市场集成灶零售规模达到
2.7 亿元，同比增长 90.2%。

“厨房电器都是一个品牌，从
设计的角度来看比较协调，
维修也会比较方便。”陈华
说。

同样，国产扫地机器人
品牌科沃斯早期发展并不顺
利，曾在线下铺百家门店也

未打开局面。随后，科沃斯
上线天猫旗舰店，接入天猫
大数据之后，科沃斯针对中
国市场研发了多款扫地机器
人。2016 年“双 11”当天，
科沃斯线上销售额突破 4.11
亿元，登上全网生活电器销
售榜第一名。

家电小众市场，顾名思
义它不同于大众产品的普及
程度，吸引了一批追新求异
的消费群体。中怡康品牌中
心总经理左延鹊说，消费者
追求生活品质的意识是因经
济条件的改善而逐渐形成和
强化的，未来，以吸尘器、
净水器、空气净化器等产品
为代表的小众电器将进入下
一轮黄金增长期。

据《新华日报》

一支牙刷售价近千元 洗碗机年销售增19倍
小众家电成消费市场“新蓝海”

暑期已至，为方便广大旅客假期出行，减
少窗口排队时间，乘客可以提前通过登录
www.changtu.com下载“畅途汽车票”手机
APP、关注微信公众号“畅途汽车票”购买长途
汽车票，网购汽车票的旅客建议提前1小时到
站凭手机取票短信或者身份证去站内的取票
机上取出，查验后在指定站台等待候车。


