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经多年的市场和口碑验
证，国美创办的“黑色星期
五”已成为每年春季知名的营
销活动。2月28日，漯河国美

“黑色星期五”暨美店发布会
在大东海金源酒店隆重举行。
活 动 现 场 ， 漯 河 国 美 还 对
2018年优秀员工进行了表彰。

活动现场，在格力、海
尔、美的、海信等数十个优质
品 牌 的 支 持 下 ， 国 美 推 出

“飓”低价爆品5折、“飓”优
惠满千减百、“飓”补贴以旧
换新、“超级飓风”组团力抢
等4大C位活动。其中，全场

“飓”低价 5 折起，线上线下
全线比价，价高立赔；套购

“满千返百”，以旧换新高补
贴，最高补贴400元；百人组
团零元购。

记者在现场了解到，本次
活动国美还正式推出了国美美
店，并全网启动“308好物大团
结”活动。漯河国美总经理刘
忠义表示：“国美美店是国美线
上线下双融合的重大举措，未
来会转化成国美特色，并成为

国美的核心竞争力，欢迎大家
积极加入国美美店成为店主。”

发布会上，漯河国美刘忠
义介绍了美店的运作模式。美
店作为共享平台，是连接商家
和店主的桥梁，为商家提供规
模化的销售方案并满足消费者
自购省钱、分享赚钱的诉求。
美店通过“组团”、“立减”、

“超级返”三种核心营销玩
法，向消费者提供高品质、低

价格的商品；另外，消费者可
以轻松切换角色成为卖家，人
人都可以分享商品，因分享而
获利。在国美美店的运作模式
下，所有人可以免费共享国美
平台的价值，零成本、零投入
成为经营者。如此通过权益驱
动购物体验促使用户做出决
策 ， 实 现 消 费 者 快 速 “ 种
草”，增强用户之间的黏性，
促成最终交易。

本报讯 （记者 刘 丹）
3月，春暖花开的装修季，马
可波罗再次以亲民的价格为
市民呈现大牌品质。

为让更多市民体验大牌
产品，马可波罗漯河店本次
开春活动从1月20日持续到3
月 16 日，参与客户不仅可享
有增值红包、新年红包、诚
意大礼包、砸金蛋、微信秒
杀、内购会抢购等活动，还
可以用“3·15”特供价购买
相应产品，正价产品更有厂
家10%～20%的补贴支持。

马可波罗瓷砖入驻漯河
16年来，凭借过硬品质和灵活
多变的搭配形式，已成为漯河

人 心 中 高 端 与 品 质 的 代 名
词。此次活动，马可波罗瓷砖
为满足不同消费人群的审美
需求，还推出了超值自由组合
套餐，让客户享受实惠的同
时，实现“你的房间你作主”。

品质第一，服务至上。
马 可 波 罗 漯 河 店 负 责 人 表
示，只要在马波罗瓷砖成交
的客户，即使是活动期间，
也可免费享受上门测量、设
计、铺贴指导、首次上门送
货到楼下、上门退货补货两
次等五项服务。此外，活动
期间交定的客户，还可享受
在铺贴施工完成 30 天内，瓷
砖保养服务一次。“3·15”期

间成交者，保养服务截止至
2019年12月31日。

全方位的贴心服务源自
对自身品牌的自信。马可波
罗瓷砖作为中国家居行业首
家入选“国家品牌计划”企
业，23 年来恪守匠心品质，
坚持从生产源头起严格把质
量关，每一片出厂的瓷砖都
有自己的专属“身份证”。一
旦瓷砖产生问题，公司随时
可以通过计算机查询到当天
负责的生产班组，从而最大
限度地保证质量水平。

趁春光正好，你不妨去
展厅一探，领略马可波罗瓷
砖的独特魅力。

本报讯（记者 刘亚杰） 3
月 4 日上午，由郾城区妇联、
乐帮家政联合举办的2019年家
政技能培训公益课启动仪式在
中原银行二楼会议室举行，本
次公益活动旨在通过家政技能
培训帮助女性就业，助力郾城
区扶贫攻坚。

据悉，此次家政技能培训
内容包括蒙氏早教师、小儿推
拿师、保育员、养老护理员
等。学习月嫂、保姆、保洁、
护理等服务项目也是免费，且
课程不少于42课时，并提供相
关学习用具。培训结束各项内
容均进行结业测试，成绩优异
者可优先推荐在省内外就业。

活动现场座无虚席，很多
中年女性慕名前来。李女士告
诉记者：“我看到朋友圈里发这
个公益课程的链接，今天就赶
紧来了。老师讲的关于小儿推
拿的一些知识我很感兴趣，接

下来我要好好学习这些技能，
争取早日就业。”

参与过月嫂培训的李青告
诉记者：“传统观念里，家政服务
员就是别人家的‘保姆’。其实
不是这样的，现在社会的发展需
要专业的人去做专业的事。专
业知识才能让你在家政行业里
发展的更好。”

负责本次培训的乐帮家政
是我市一家以专业培训并面向
全国提供月嫂、育婴师、护工
等综合型家政服务公司。该公
司的负责人李宁告诉记者：“本
次活动我们作为培训负责人，
主要是想让更多的女性能够掌
握一些家政技能，无论是就业
还是创业，能让她们有一个更
好的发展方向，同时也是为了
激励更多的妇女，特别是精准
扶贫妇女树立创业干事的信
心，在妇联组织和各级部门的
帮扶下尽快脱贫致富。”

本报讯 （记者 凌仕东）
消费升级的时代，传统的家电
服务已经无法满足日益增长的
用户需求，如何创新服务模
式，为用户提供更加高品质、
高效率的服务体验，成为家电
行业亟待解决的关键课题。

记者近日获悉，在 2019 年
的我市家电市场，漯河和力电器
海尔专卖店率先开启以“海尔整
套家电全球品质节”为主题的品
牌宣传活动，把海尔的消费服务
进行深入提升和推广。

以服务赢得口碑。在物质
生活不断丰富的当下，人们对
消费权益的关注点，已由以往
的价格因素，转变为消费品质
及服务体验等更广泛的领域。

据介绍，海尔针对用户家
居生活需求打造了全场景定制
化成套服务方案，能在设计、
安装、清洗、延保、换新回收
等全流程场景下，面向用户提
供一站式服务，把更高品质生
活服务带给广大用户。

未来，海尔将坚持“以用

户为中心”的服务理念，每一
位海尔人都将致力于“为用户
提供更高品质的服务”，加速
由传统服务向智慧服务、单品
服务向成套服务的全面升级。

将于3月16日至17日举行
的“海尔全球品质节，智慧创
造新生活”，漯河和力电器海
尔专卖店将通过展示不断迭代
创新的高品质家电产品，打造
全方位理想品质生活季的活动
愿景，以良好的产品品质和服
务品质、定制化的方案品质，
引爆家电市场。

据了解，本次活动推出以
下服务内容：一是认筹有惊喜，
认筹券最低抵200元，最高可抵
1000 元，并赠送精美抱枕被一
个（特价机，小家电除外）；二是
寻找最老海尔用户，可免费更
换一台新机；三是空调柜挂机
套购送电磁炉+电饭煲，买自清
洁空调送精美天堂伞一把；四
是购卡萨帝所有产品均可享卡
萨帝专属豪礼；五是金牌砍价
师现场砍价；六是套购送豪礼。

3月3日晚，新大新
服饰鞋业广场、新大新
时尚服饰和新大新生活
广场联合举办“2019未
来在路上”迎春晚会，
公司员工及亲属近千人
欢聚一堂，一起领略新
大新辉煌发展的新篇
章。晚会现场，歌曲、
小品、相声、舞蹈等精
彩节目不断，抽奖环节
惊喜连连，晚会取得圆
满成功。 刘亚凯 摄

郾城区家政技能
培训公益课启动

漯河和力海尔
3月品质节即将开启

国美“黑五”飓风来袭

马可波罗瓷砖：开春惠动“3·15”
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