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中国汽车工业协会发布的最新数据显
示，我国前四个月汽车市场仍较为疲软，
产 销 量 比 上 年 同 期 分 别 下 降 11% 和
12.1%，降幅较前三个月分别扩大 1.2和
0.8个百分点。

数据显示，2019年4月，我国汽车产
销量分别完成 205.2万辆和 198万辆，环
比上月分别下降 19.8%和 21.4%，同比上
年分别下降 14.5%和 14.6%，同比降幅较
上月分别扩大 11.7和 9.4个百分点。而今
年1~4月，我国汽车产销量比上年同期分
别下降11%和12.1%，降幅较前三个月分
别扩大1.2和0.8个百分点。虽然汽车整体
市场出现下滑，但新能源汽车仍是同比增
长。数据显示，2019年4月，新能源汽车
产销分别完成 10.2万辆和 9.7万辆，比上
年同期分别增长25.0%和18.1%。

而今年1~4月，我国新能源汽车产销
分别完成36.8万辆和36.0万辆，比上年同
期分别增长 58.5%和 59.8%。业内人士表
示，4 月新能源汽车销量增速出现了下
滑，和补贴退坡有很大关系。随着补贴退
坡，一些企业销售新能源汽车无法盈利，
特别是没有核心竞争力的车企，或将遭遇
市场淘汰。 据新华网

1至4月新能源汽车
产销同比增长超五成
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今年年初以来，我市汽车销售量
大幅度下滑。不少汽车品牌经销商表
示，原本一个月能卖出 100多辆车的
4S店，在春节过后的那一个月内，只
卖出去几十台车，与去年同期相比，
销量下降明显。为了提升销量，很多
4S店利用各种节点，搞促销活动，以
提升销量。

5月18日，记者走访了市区一些4S
店，发现多数 4S店都在利用“5·18”

“5·20”等这些节点，搞着各种促销活
动。当天，记者首先来到了漯河华业
东风本田 4S店，店内顾客正围着刚刚
上市的2019款思域询问不停。

“这车和老款比有啥差别啊？”“价
格有没有优惠啊？”“新款车外型看着还
可以。”……虽然不少看车顾客对该车
赞不绝口，但订车的顾客却寥寥无几。

随后，记者走出东风本田 4S店，
来到了漯河漯德宝宝马 4S店。该店正
在举行“续保有礼”活动。记者了解
到，如果是老客户给 4S店介绍了新客
户，那么老客户还能获得额外的礼品。

最后，记者来到了漯河宝捷一汽
大众 4S 店，店内正在搞“探领众星
惠聚初夏”厂家直销会活动。送礼
品、送养护、缴纳意向金送购车基
金、抽家电大奖等各种优惠活动。优
惠力度大自然吸引了不少顾客，一些

市民当场交了订金，准备订购自己满
意的车辆。

据记者了解，5月 18日当天，除
了部分 4S店自己开展的活动，还有厂
家组织的区域性销售活动。其中，漯
河众瑞捷途 4S店举行了“捷途畅玩百
城体验营 （河南站） ”活动，在当天
的活动中，共订出去车辆 177辆。漯
河博诚东风风行 4S店为了提升销量，
举行了“豫见风行 嗨购 518”东风风
行全省联动团购活动。在当天的活动
现场，车辆优惠力度大，而且还有购

车礼包相赠，不少到场的顾客订到了
自己心仪的汽车。

“虽然也有顾客进店看车，但是大
部分客户仍持观望态度，从春节到现
在的总销售量和去年这个时期相比明
显下滑。”其中一家 4S店的总经理向
记者透露，有些 4S店的销量和去年同
期相比甚至下滑了一半。“这也没办
法，只能以活动来吸引消费者，从而
提高销量。”他说，在接下来的这段时
间，他们仍然会推出各种优惠活动，
吸引消费者购车。

新车促销、联动团购、续保有礼……

销售淡季 4S店扎堆搞活动

55月月1818日日，，漯河宝捷一汽大众漯河宝捷一汽大众44SS店活动现场店活动现场。。


