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□文/图 本报记者 王 培

11月4日，2019静小静加
盟商暨品牌战略升级发布会在
市区嵩山西支路喜来登酒店举
办，静小静加盟商、合作商、
顾客代表等齐聚一堂，共同探
寻品牌发展新模式，共同见证
静小静新征程的启航。

河南静小静餐饮管理有限
公司是一家以海鲜经营为主的
餐饮连锁企业，自开业之初，
其海鲜餐饮产品就受到很多消
费者的追捧。“2013年9月，专
业美食外送‘静小静’私厨诞
生，就是在一个不算大的厨房
里，我们做出了静小静的第一
份餐品……我们的企业使命是
让伙伴快乐，让顾客满意，让
创业简单……”静小静创始人
刘玉婷就静小静品牌的发展历
程做了简要回顾、并对企业定
位、产品定位、经营理念等进
行了讲解，对品牌升级战略规
划等做了详细发言。她精彩的
发言点燃了现场的气氛，热烈

的掌声此起彼伏。
会上，来自全国许多城市

的加盟商们齐聚在一起，一些
优秀加盟商代表上台和大家分
享了自己的创业历程。“一次很
偶然的机会，我接触到了静小
静，静小静给我的印象是新颖，
菜品很精致，重要的是，它的味
道彻底征服了我的味蕾……”

“因为爱美食，因为爱静小静，
我就想开一家静小静，把好吃

的、品质的东西分享出去，所以
我义无反顾地转让了童装店，
开了一家静小静……”他们的
分享和发言赢得了台下的阵阵
掌声。会上还发布了加盟政
策，让更多有意向的加盟商了
解静小静企业的运营模式及招
商政策。

此次发布会的举行，让静
小静带着美好的祝愿和无限的
期许，开启了崭新的未来。

静小静加盟商暨品牌战略升级发布会召开

筑梦同行 共创未来

刘玉婷在发布会现场发言刘玉婷在发布会现场发言。。

□本报记者 张玲玲
实 习 生 刘净旖

为了感谢消费者多年来
的支持，九牧卫浴漯河店将
于明日 （11 月 9 日） 重装开
业 。 开 业 期 间 ， 全 场 惊 爆
价，进店有好礼。如果您打
算装修或者正在装修，不妨
到九牧卫浴漯河店逛逛。

据了解，九牧卫浴是一
家集科研、生产、销售和服
务于一体的综合性整体厨卫
制造商，秉承“让智能更懂
生活”的品牌理念，成为全
球前端的整体卫浴制造商，
聚焦印度、东南亚、俄罗斯
市场，布局欧美市场本地化
运作，成为全球厨卫经典。

11月3日，在位于市区柳
江路与西京路交叉口附近的
九牧卫浴漯河店内，摆放着
洗漱台、马桶、花洒等卫浴
产品，洗漱台上随处可见精
美的花饰和绿植，天花板上
悬 挂 着 国 旗 和 卡 通 动 物 玩
偶，整体环境令人赏心悦目。

“这是为 11 月 9 日开业而
精心装修的。”该店负责人丁
勇亮介绍道，除了对店面精
心装修，在 11 月 9 日开业当
天，店铺还推出了一系列优
惠活动。另外，还有厂家直
供多款超低震撼价产品。

采访中，丁勇亮向记者
展示了自己刚领回来的四个
奖 牌 ：“ 中 国 质 量 提 名 奖 ”

“CCTV 《大国品牌》 企业”
“ 国 家 认 定 企 业 技 术 中 心 ”
“鸟巢独家卫浴供应商”，这
些奖牌也是对九牧卫浴产品
质量的肯定。

此外，活动当天还有九
牧集团高管亲临现场，活动
时间仅限11月9日和10日。

作为全国高端卫浴领导
品牌，九牧卫浴还为广大客
户提供一站式的贴心服务。
客户在使用过程中如果发现
问 题 ， 只 要 拨 打 服 务 热 线
400-191-9999，就会在2个小
时内接到回复电话。商家承
诺在 24 小时内帮客户解决问
题，让客户使用无忧。

九牧卫浴漯河店明日开业

行业行业 焦焦聚聚

□本报记者 王 培

11月5日，在市区崂山路
品品香·老白茶漯河体验中
心，不少市民前来品茶、买
茶 。 原 来 ， 为 庆 祝 周 年 店
庆，感恩回馈消费者，品品
香·老白茶漯河体验中心推
出了一系列优惠活动，吸引
了众多新老顾客来到店里咨
询购买。

品品香是福鼎一家集茶
叶种植、加工、销售、科研
及茶文化传播为一体的现代
茶业经营企业。据介绍，品
品香茶园基地海拔在600米以
上，水土纯净、云雾浸泽，
茶树生长得天独厚。同时，
品品香在传承传统制茶工艺

的基础上，不断推陈出新，
建立标准加工厂，依靠着科
技支撑、创新产品，精益求
精制好茶。

去年 11 月份，品品香·老
白茶漯河体验中心开业，凭
借着诚信经营、用心服务，
赢得了广大消费者的好评和
信赖。

“自从开业以来，品品香
受到不少消费者的喜欢，这
次正值店庆，我们想和顾客
一起分享喜悦，让顾客享受
到最实在的优惠。”品品香·
老白茶漯河体验中心的负责
人表示，“这次活动从 11 月 3
日至11月10日，优惠力度很
大，欢迎大家前来品茶，选
购。”

品品香·老白茶漯河体验中心

店庆特惠活动进行中
□本报记者 杨 旭

出则繁华、入则静谧是一
种理想的居住环境，因此，安
装一款静音效果良好的窗户就
显得尤为重要。市场上以静音
为卖点的窗户品牌有很多，消
费者该如何挑选？日前，记者
采访了柳江西路国际建材城宏
明泰门窗的经销老板郭磊涛。

选购窗户首先要区分“静
音”与“隔音”的概念。在郭
磊涛看来，任何一款窗户都能
起到一定的隔音效果。“有实
验表明，外界90%的噪音都是
通过门窗传入室内的。然而市
场上一些所谓的静音窗实际上

只能隔音。一般来说，隔声量
达到 30 分贝至 50 分贝以上才
能起到静音效果。”郭磊涛说。

自然环境中不可避免会存
在一些噪音。根据测定，安静
的卧室环境噪音一般在 30 分
贝，而车辆驶过的噪音可达到
80 分贝。郭磊涛以店内一款

“极景”牌静音窗做了一个实
验。他将一个正在以最大音量
播放的便携音箱放在窗外，当
窗户关上时，窗内瞬间鸦雀无
声。他笑称，装上这种静音
窗，再也不用担心广场舞音乐
的吵闹声了。

除了静音，静音窗在保温
方面的性能也十分优秀，能够

在冬夏两季大幅降低能耗。
郭磊涛介绍，目前市场上

优质的静音窗具有复合式的降
噪结构和多达 4 层的中空玻
璃，使用航空级的胶条密封，
在现代化工厂内精密加工。这
样生产出来的静音窗的保温系
数可低于0.8W/（㎡·K），有
效降低了室内外的热交换。

了解了这些，消费者在选
购静音窗时就可不必一味听商
家的介绍，还可以自己做出判
断。郭磊涛的建议是，可要求
商家出具数据翔实的隔音、隔
热检测结果，并可现场做实
验，质量好坏，让分贝仪、测
温仪说话。

11月5日，漯河日报社创业联盟“螺湾渡部落”核心会
员，在市区友爱街的漯河艾尚教育培训学校交流学习。

本报记者 王 培 摄
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1秒卖掉55台车，20秒卖
掉 1 万台 65 英寸电视，5 分钟
卖掉9万台笔记本，30分钟卖
掉30万吨猕猴桃……天猫预售
数据显示，截至 10 月 31 日，
已有 64 个品牌进入亿元俱乐
部。与去年同期相比，预售阶
段成交过亿的品牌数量翻番。

今年“双11”预售不少销
售额都是三四线城市贡献的，
有的甚至来自农村。如近日京
东社交电商京喜占据微信一级
入口当日，来自三至六线城市
的下沉新兴市场的新用户占当
日京喜新用户的74%。商务部
最新数据也显示，农村电商保
持良好势头，前三季度全国农

村网络零售额达 1.2 万亿元，
同比增长 19.7%，增速高于全
国 2.9 个百分点。全国农产品
网络零售额2824.7亿元，同比
增长26.4%。

不但有量，而且有质。今年
“双 11”，一些超大件商品——
汽车、房子，不再是电商噱头，
现在都规模性的搬上网络，消
费者买起来也是眼都不眨。

今年“双11”前，天猫在
“什马 X 天猫 X 江铃”专场直
播中，超过27万人目睹了“抢
车”的盛况，1 秒成交 55 辆
车。来自山东邹城的一位4S店
长赵振生称，首次试水淘宝直
播后，销量提升超过 20 倍。

“对于我们小县城来说相当不
容易，大家都很兴奋，仿佛打
开了世界的另外一扇大门。”

另外，天猫、京东、苏宁等还
都开始卖房，其中天猫上线了
143套深圳房源抢拍。京东将在
70城联合超过200家开发商、投
放超过 6000 套特惠房源，新房
全款5折起，优惠额超3亿元。

“双 11”预售的火爆折射
出中国消费市场正在持续释放
的深厚潜力。商务部最新的数
据显示，前三季度，中国网络
零售市场保持平稳较快增长，
全国网上零售额达 7.32 万亿
元，同比增长16.8%。

据中新网

汽车、房子也网上买

“双11”预售再现国人消费力
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