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唐宋时期，商业活动中利用名人效应现

象突出，请名人为商品吟诗作赋，成为一种
潮流。

当时不少名人留下来的诗作，在今天看
来都属于“软文广告”。著名诗人李白的

《客中行》，就是专为兰陵 （今山东临沂境
内）出产的一种酒而写的。

大文豪苏东坡大概是古代名人中写“软
广告”最有影响的一位。当年海南儋州有一
位老妇人制作的环饼，时称“寒具”，非常
好吃，生意却不好。苏东坡写了《寒具诗》
后，她的生意一下子好了起来。有学者认
为，《寒具诗》 是中国古代真正意义上的

“商品广告诗”。
被贬黄州时，苏东坡生活相当清苦。那

时、当地人不太喜欢吃猪肉，肉价很便宜，
苏东坡视之为美食，不仅带头吃猪肉，还大
力推广吃猪肉的好处和做法，写下了著名的

《猪肉颂》。

苏轼

为商品写广告词
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■历史撷趣

有资料记载，唐文宗时的左拾
遗夏侯孜曾穿着桂管布衣服为其代
言的故事。夏侯孜，唐代宰相，曾
担任过婺州刺史、绛州刺史等职。

《玉泉子》中记载，左拾遗夏侯
孜“常着桂管布衫朝谒”，就是说他
常穿着用桂管布做的粗布衣服上
朝，文宗问他怎么穿着这么粗糙的
衣衫，夏侯孜却说桂管产的这种
布，因为粗糙比较厚，可以御寒。
这位文宗皇帝于是也穿上桂管布做
的衣裳。上行下效，皇帝都穿桂管
布，大臣们还能不跟风。于是，桂
管布在京城热销，夏侯孜这一举动
无疑给桂管布在京城做了一个很好
的广告。

明代，有一位退休的宰相叫申
时行，他回到家乡，继续为乡亲们
代言做实事。据 《明代人物轶事》
载：万历十九年，素有政务宽大、
世称长者的宰相申时行退休回乡下
老家定居，因需要扩修府第，想把
周围邻居的房子买过来。邻居大都
搬迁了，可是一个做梳篦买卖的小
工匠坚决不愿出售他的两间房子，

申府的扩建计划因此受阻。无奈之
下，申府管家想拿出宰相的威势，
让官府出面，以官价强行征收。申
时行却对家人说：“不能这样仗势欺
人，我已经有了‘锦囊妙计’，姑且
等他三年，到时不用去找他，他自
己会上门求咱们收购。”

大家将信将疑，这事就这么撂
下了。从此以后，这位退休相国过
起了休闲日子。不过，奇怪的是，
申时行竟然叫家人去工匠家买来几
把梳子，放在自己身边；这还不
说，每当客人来拜访时，他便拿出
梳子一边梳理头发，一边对客人称
道这梳子的好处，这不是给对手做
广告吗？果然，下面的官绅士人，
纷纷效法，一个接着一个去买工匠
的梳子，工匠的生意日渐红火。两
年后，做梳篦的工匠生意越做越
大，算是发了财。这时，工匠越来
越觉着自己的房子偏僻、破旧又狭
窄，想来想去，工匠果然亲自登
门，请求把房子卖给申府，好自己
再另建新居。

据《天津日报》《厦门晚报》

夏侯孜、申时行 实物代言效果好

随着电商平台的崛起，各地官员纷纷走进直播间，为当地特产代言、帮农民带货已成为
一种新时尚。在古代，同样也有许多名人和官员以不同的形式替农民代言，他们的做法非常
巧妙独到，今天读来也很受启发。

为百姓带货 古代名人也热心
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古代卖东西的，经常插草为识。为
什么插草而不插树枝或者直接写个牌子
呢？

据说，插草代表出售最早产生于晋
代。彼时中国农村有了定期的集市，多
位于交通要道或津渡驿站所，因市场四
周多置草料，房舍简易，以草盖成，加
之粮草交易甚多，故遍地皆草。赶集者
携物来卖，随手拾一根草插在该物上以
示出卖。因此，集市也叫草市。说穿
了，插草为识是一种因陋就简的方式，
没有比这更省钱的了。草，是卑贱的象
征。

还有一个细节，插草为识的，都是
一些落魄的主儿，没见过插草卖豪车和
豪宅的。范进卖鸡、秦琼卖马、杨志卖
刀，离不开草标。都是本已穷困，又逢
连夜雨，走投无路被迫把最珍贵的东西
拿出来卖。但凡有点办法，也不会出此
下策。所以草标还代表了一种低微和无
奈的心态：“我连个招牌都买不起了，
可怜可怜我吧。”穷人与穷人之间声气
相通，买主一见便知对方的处境，一般
不忍再压价逼迫。

如果插草卖物还有一线生机的话，
插草卖人则已是山穷水尽。拉场戏《冯
奎卖妻》 中，因为连年干旱，颗粒无
收，眼看一家人都要活活饿死，冯奎和
妻子李金莲商量卖掉儿女。李金莲说：

“那是你冯家的香火后代，卖了以后怎
么对得起死去的老人，还是卖掉我
吧！”而当谈好买主，夫妻分别时，女
儿赶来哭诉：“爹爹你把妈妈领回去，
小桂姐愿替妈妈去换钱；孩儿只把亲娘
要，饿死也不要妈的卖身钱！”说着，
把草标从妈妈身上拿下来，插在自己领
子上。冯奎夺过草标扔在地上，狠狠地
踩了几脚，仰天长叹：“苍天啊！”此时
的凄惨与悲凉，非当事人不能体味。

至于插草卖己，则又是另一境界。
超市里的洗发水不能给自己贴条码标
签，一个人却可以在自己脖子后面插上
一根枯草，踉踉跄跄走向集市。董永卖
身葬父，还有其他人的卖身葬母，虽然
故事结尾往往皆大欢喜，而真实状况却
不一定如同讲述者期盼的那样圆满。

据《今晚报》

古人为何插草卖物
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据史料记载：宋仁宗初年的一
天，包拯正在公堂理政，一个农村
老妇前来告状，说她家住在城南五
里河河畔，无儿无女，全靠种茄子
为生。近来，茄子连连被盗，请官
府捉拿盗贼。包拯听了老妇人的诉
说，思索后接过了状子，并嘱咐她
几句让她先回家。

第二天一早，衙役把集市上所
有卖茄子的叫到一起，逐个担子精
选细看，最后选中三担，命卖茄子
的人挑进衙门。三个卖茄子的人挑
着担子来到大堂上。包拯问：“你们
三个家住何处？所卖茄子是贩来的
还是自己种的？”

三个卖茄子的连忙跪下同声禀
报：“小人都住在城南五里河河畔，
茄子是自家种的。”包拯又问：“你
们种的茄子，可曾留下什么记号？”
一句话问得三个卖茄子的你看我我
看你。其中一个胆子大的解释道：

“茄子都是紫色的，摘下便卖，没留
什么记号。”包拯惊堂木一拍，厉声
喝道：“大胆盗贼，还不从实招来，
免受皮肉之苦！”三个卖茄子的以为
包拯只是吓唬他们，所以再三说茄
子是自己种的。包拯命衙役把老妇

人带上堂，问道：“你家茄子可有记
号？”老妇人说：“我家的茄子柄上
扎有三个小洞眼。”包拯又叫卖茄子
的去看，果然都有扎洞。在人证、
物证面前，三个卖茄子的只好低头
认罪。原来，包拯在头天晚上就命
衙役悄悄溜进老妇人的茄园，在每
个茄子上扎了洞。带老妇人上堂
时，便把做记号的事告诉了老妇
人。通过这个案子，包拯不仅为老
妇人抓到了案犯，同时在大庭广众
之下，也为其茄子做了一个很好的
代言广告。

据《广东历代状元》载：道光
三年，癸未科状元林召棠衣锦还乡
广东吴川。他的发小开了个粥店，
生意冷冷清清，陷入困境。林召棠
专门带了礼物，前往看望，想帮助
一下发小。正巧，发小的妻子请他
题个店名。林召堂灵机一动，提笔
写下“弓弓店”，落款写上“道光癸
未钦赐状元及第林召棠题”。发小夫
妇非常高兴，马上请人制成大匾，
在店门上方悬挂起来。过往行人见
是状元亲题，纷纷赶来观看。状元
书法娟秀遒劲，每个字都十分有
力，就是“粥”字中间少了“米”
字，剩下两个弓字。一时间状元写
别字的消息迅速传开，人们成群结
队地前来观看，品头论足。

当时，正是夏天，人们欣赏了
字都顺便进店，买上一碗凉粥喝。
发小的粥店一下子就火了。仅一个
月就赚下了过去一年才赚到的钱。
后来状元才告诉他们：“我那次题
字，‘粥’字中间的‘米’字是故意
漏掉的。而且正是因为没有‘米’，
你们店里的‘米’才多起来。”林状
元的代言真是代到了点子上，文化
也是生产力呀！

包拯、林召棠 代言有妙招

在古代，一些名人利用自己的一技之长
来为百姓代言，王羲之就是突出的代表之
一。

大书法家王羲之以他的书法为贫困群众
代言做广告。有史料载：一次，王羲之见到
一个贫穷的老婆婆在集上叫卖竹扇。竹扇很
简陋，没有什么装饰，引不起人们的兴趣，
卖不出去，老婆婆十分着急。王羲之很同
情，就上前跟她说：“你这竹扇上没画没
字，当然卖不出去。我给你题上字，怎么
样？”老婆婆不认识王羲之，见他这样热
心，也就把竹扇交给他写。王羲之提起笔
来，在每把扇面上龙飞凤舞地写了几个字，
随后还给老婆婆。老婆婆不识字，觉得他写
得很潦草，很不高兴。王羲之安慰她说：

“别急，你只告诉买扇的人，说上面是王右
军写的字就行了。”老婆婆照他的话做了。
集上的人一看真是王右军的书法，都抢着
买，一篮子竹扇马上就卖完了，王羲之用自
己的书法帮老婆婆渡过了难关。

王羲之

为困难百姓代言


